
TIIVI OY

Yhtiössä on mukana myös muita perheenjäseniä,
vaimo Kyllikki on hallituksen jäsen ja vanhin poika
hallituksen puheenjohtaja.

Tiivi-ikkunoiden myyntiä hoitavat itsenäiset myynti-
edustajat ympäri Suomea. Yrityksellä on myös yhteis-
yritykset Murmanskissa ja Ivanovissa. Yhtiön koko-
naisvienti Ruotsiin ja Venäjälle on 10 prosenttia liike-
vaihdosta.

Tiivi tarjoaa asiakkailleen kokonaispalvelua. Puolet
kohteista on vanhoja pientaloja, toinen puoli kerrosta-
loja. Yhtiön edustaja mittaa asiakkaan luona vanhat
ikkunat, laatii remonttisuunnitelman ja tekee tarjouk-
sen. Kaikki ikkunat valmistetaan Haapajärven tehtaal-
la. Raaka-aineena käytetään  pohjoisen tiheäsyistä
puuta. Oma kuivaamo varmistaa puun tasalaatuisuuden.
Koulutetut asentajat asentavat ja tiivistävät ikkunat
nopeasti paikoilleen. Ikkunoille annetaan aina kirjalli-
nen takuu.

-Rakentamisen painopiste on siirtymässä uuden ra-
kentamisesta vanhan kunnostamiseen. Ikkunoiden
remontointi vaatii harkintaa ja ammattitaitoa. Vanha
kannattaa kunnostaa niin, että ominaispiirteet säilyvät,
Eero Niskanen korostaa.

Lisääntyvä korjausrakentaminen
luo uusia markkinoita

Tiivi-ikkunoille.

Tiivi-ikkuna luo
talolle tunnelmaa

Ikkunat antavat talolle ilmeen ja vaikuttavat asuk-
kaiden viihtyvyyteen. Haapajärveläinen Tiivi Oy on
perustajansa Eero Niskasen luovuuden ja sisukkuuden
sekä ammattitaitoisen henkilöstön avulla kehittänyt
menetelmän, jolla vanhan mallin mukaisia ikkunoita
voidaan valmistaa yhtä tehokkaasti kuin standardi-
ikkunoita. Näin voidaan ikkunaremontit tehdä edulli-
sesti vanhaa arkkitehtuuria vaalien. Yritys on 15 vuo-
dessa kasvanut yhdeksi alan suurimmista mittatilaus-
ikkunoiden valmistajista. Liikevaihto  vuonna 1991 oli
85 miljoonaa markkaa. Henkilökuntaa palveluksessa
on 125.

Tiivi Oy on perustettu vuonna 1977. Ennen yrityk-
sen perustamista Eero Niskanen ehti toimia 12 vuotta
autonkuljettajana.

-Parhaan asiakaspalvelukoulutuksen olen saanut
bussikuskina, Niskanen kertoo pilke silmäkulmassa.

Idea omasta yrityksestä kypsyi autonkuljettajien
kuuden viikon työseisokin aikana.

-Alussa tehtiin lähinnä lasitusta. Ostimme 5000
markalla lasia. Hankaluutena oli vain se, etten ollut
koskaan aikaisemmin leikannut lasia. Mutta kun yrit-
tämisen halu oli kova niin sekin vaikeus voitettiin.

Alkuvaiheessa toimittiin omakotitalon autotallissa
kunnes vuonna 1980 rakennettiin oma puusepänhalli.
Sen jälkeen tehdasta on laajennettu useaan otteeseen ja
käytössä on runsaat 4500 neliötä ajanmukaisissa,
valoisissa tiloissa.
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