PALIN-KONSERNI

Menestyksen
perustana usko
Kiveen

Palin-konserni on johtava tarvekivien louhija ja ja-
lostaja Pohjoismaissa. Konserniin kuuluvat Loimaan
Kivi Oy ja Palin Granit Oy. Palin Granit Oy harjoittaa
louhimotoimintaa ja Loimaan Kivi Oy kiven jatkoja-
lostusta. Toimitusjohtaja Heikki Palin on kolmannen
polvenyrittdjd, jonkaaikana yritys on moninkertaistanut
tuotantonsa ja laajentanut markkinoitaan maailman-
laajuisiksi.

Palinin suvun kivialan yrittdjdtoiminta alkoi Loi-
maalta, jossa Heikki Palinin isoisd, Antti, perusti vuon-
na 1921 Antti Palin Loimaan Kiviveistimon. Antin
poika, Reino, tuli toimitusjohtajaksi vuonna 1958.
Reinon ja hinen veljensd Martin johdolla yrityksesti
kehittyi merkittidva rakennus- ja hautakivien valmistaja.

Loimaan Kivi Oy:n péddtuotteena ovat hauta-, sisus-
tus- ja rakennuskivet. Rakennuskivet ovat pddosin ns.
massiivistaymparistokived, esim. katulaattaa, massiivi-
portaita ja lohkopintaista muurikivei.

Palinin Oy:n liikevaihto on vuonna 1999 90 miljoonaa
markkaa ja Loimaan Kivi Oy:n 32 miljoonaa markkaa.
Henkil6stod konsernin palveluksessa on yhteensi 160.

Palin Granit Oy:n louhimoita on toiminnassa 12.
Jokaisella louhimolla on oma kivilaatunsa. Taivas-
salossa louhitaan perinteistd punaista graniittia, Y14-
maallaruskeaa ja vihre#a graniittia. Eri savyisid punai-
sia graniitteja louhitaan myos Liedosta, Orivedelti,
Virosta ja Kotkasta. Méntsdldstd louhitaan erikoisen
nikoistd mustapunaista juovikasta graniittia, Sulka-
valtamonivéristd loimukasta graniittia. Varpaisjarvelti

tulee mustaa ja Hirvensalmesta sinervii graniittia.

Louhinnassa kiven irrottamiseen kéytetdan uusinta
louhintateknologiaa edustavia hydraulisia porauslait-
teitajardjahteitd. Louhimot pidetdin toiminnassakoko
vuoden. Tarvekived louhitaan vuodessa noin 35 000
m?, josta vientiin menee 90 prosenttia.

Yrityksen kasvuvauhti on ollut kova. Pieni, mutta
tehokas organisaatio on pystynyt luomaan lyhyessi
ajassa maailmanlaajuiset markkinat.

- Olemme vuosikymmenen aikana nelinkertaistaneet
tuotantomme, Heikki Palin kertoo.

Kivi myydéin eri puolilla maailmaa olevien agent-
tien vilitykselld, vaikkakin tarkeimpid myynnin kana-
via ovat henkilokohtaiset kontaktit ja suhteet. Maail-
malla kiviala koostuu perinteisesti perheyrityksista.

- Liikevaihdosta 10 prosenttia menee tuotekehityk-
seen, joka kisittdd mm. louhoksen koelouhinnan- ja
markkinoinnin. Louhinta tehdiin péddosin itsekehittd-
millimme porauslaitteilla. My6s porauslaitteiden
kunnossapito jarakentaminen hoidetaan omin voimin,
Heikki Palin kertoo.

Yrityksen tulevaisuuden hiin nikee valoisana, vaik-
kakasvu tasoittuisikin. Seké louhintapuolellaetti kiven
jatkojalostuksessa panostetaan tuotekehitykseen.

- Meilld on erikoisosaamista ja kokemusta, joka on
kolmen sukupolven tyon tulosta. Suomalainen kivi on
maailmalla arvostettua ja louhintateknologiamme on
huippuluokkaa. Suomalaiseen tychon ja laatuun luote-
taan.





