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Kasvu tavoitteena viennin kautta 
AM Bonuksen ulkomaan-
vienti on vielä noin viides-
osa liikevaihdosta, mutta 
kasvu on tavoitteena. Yrit-
täjä Ari Mattila kertoo, 
että Puolaan löytyi jälleen-
myyjä vuosi sitten. Sikä-
läinen Saltus Serwis 
edustaa John Deeren met-
säkoneita. ”Puolaan 
lähtee aika säännöllisesti, 
noin kerran kuussa 
tavaraa”, Mattila sanoo. 
Kaupunki on koillis-Puo-
lassa sijaitseva Olsztyn, 
jonka lähin, suurempi kau-
punki on satamakaupunki 
Gdansk. Sikäläinen jäl-
leenmyyjä vierailee sään-
nöllisesti  eri puolilla 
Suomea ostaen ja vieden 
maasta käytettyjä metsä-
koneita Puolaan. 
Parasta aikaa Mattila käy 
kauppaneuvotteluja myös 
kohtalaisen suuren, venä-
läisen yrityksen kanssa. 
FinnMetko ja alan muut 
suuret messutapahtumat 
ovat paikkoja, joissa ulko-
maan yhteydet syntyvät. 
Viemään ei kuitenkaan 
välttämättä päästä heti. 
”Ensimmäiset kontaktit 
ovat jo vuosien takaa”, 
Mattila huomauttaa.
Yrityksen ensimmäiset 
vientikohteet ovat Virossa, 

jossa on useita yhteistyö-
kumppaneita. Yrityksestä 
on viety pienempiä eriä 
myös Ruotsiin, Venäjälle, 
Hollantiin ja Saksaan. ”Ja 
onhan meidän tuotteita 
mennyt tietysti kotimais-
ten, isojen konevalmista-
jien kautta ympäri maail-
maa.”
Mattila paljastaa, että 
suunnitelmissa on toimin-
nan laajentaminen. ”Ta-
voitteena on lisätä tuote-
valikoimaa sellaisilla 
tuotteilla, jotka liittyvät 
meidän perustuotteisiin. 
Samalla mietitään tila-
kysymystä, kun nämä tilat 
ehkä käyvät vähän pienek-
si”, Mattila sanoo. 

AM Bonus on toiminut 
yhdeksän vuotta. Yritys 
valmistaa kartioniveltap-
peja metsä- ja maansiir-
tokoneisiin. Yrityksen 
ideana on poistaa kulunei-
den korvakoiden välys 
laajenevilla kartiokappa-
leilla. Tällä tavalla estetään 
myös välyksen syntymi-
nen jatkossa.  Lähimmät 
kilpailijat ovat Ruotsissa. 
Mattila kertoo, että työvoi-
man saatavuus on kone-
pajojen ongelma. Yritys 
haki kuukausien ajan 
uutta työntekijää, kunnes 

vihdoin löytyi yksi mah-
dollinen. Hänkin muutti 
hyvin kaukaa Oulaisiin. 
”A m m a t t i o p i sto i ssa 

opetus ei ole sillä tasolla, 
että voisi tulla ammattilai-
sia ja ne, jotka ovat kyn-
nelle kykeneviä, ovat jo 

töissä. Koneistajan työ 
vaatii aina koulutusta. 
Nuoret miehet ovat oppi-
poikia, ja vie aikaa oppia 

tässä työssä ammattilai-
seksi”, Mattila sanoo. 

Ari Mattila on saanut suurten messujen kautta yritykselleen ulkomaan kontakteja ja myös selvää kauppaa. 
Taustalla yrityksen työntekijät, Miikka Aholin ja Atte Mattila.


