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ouvolan kesan huipputapahtuma, Asuntomes-

sut, lahestyvat vauhdilla. Porttien avaamiseen on

aikaa enaa vajaa kuukausil

Kouvolalaiset yrittajat, kaupunkiorganisaatio,

messuorganisaatio ja lukuisat toimijat ovat ra-
kentaneet messuja suurella sydamella ja ajatuksella, et-
t& suuri joukko messuvieraita saapuu paikkakunnallemme
ja tutustuu samalla ystéavaélliseen monipuoliseen kaupun-
kiimme. Olemme valmistelleet oheistapahtumia eri puolil-
le Kouvolaa, olemme rakentaneet messukohteita ja -mes-
sutaloja, olemme siistineet paikkoja, laittaneet koristeita
nakyville - olemme kaikin puolin valmiita ottamaan vieraat
vastaan. Majoitamme, ruokimme, huollamme messuvie-
raita heidan toiveidensa mukaan ja tarjoamme erilaisia ta-
pahtumia viihtymiseen.

Tajusin erdaassa keskustelussa, etta Korian vanhan tsaa-
rinaikaisen varuskuntamiljoon valitseminen messualueek-
si olikin oivallinen valinta. Onhan Korian varuskunnassa
sen toiminta-aikana palvellut varmasti kymmeniatuhansia
nuorukaisia. Totesimme siina rupatellessamme olevan to-
dennékdista, ettd varsin monet muistavat Kouvolaa juu-
ri varuskunta-ajoiltaan ja tulevat varmasti suuresta mielen-
kiinnosta katselemaan vanhoja hyvié paikkoja ja muistele-
maan vanhoja hyvia aikoja! Uudenlaista lisda messuvierai-
den kirjoon!

Minun toiveeni kouvolalaisille palvelujen tarjoaijille on,
ettd messujen aikana 12.7. - 11.8.2019 pitéisitte mahdolli-
suuksien mukaan liikkeitd ja palvelupisteitd auki normaalia
pidempaéan. Ajatuksella, etta iltaisin kaupungilla liikkuvat
messuvieraat voisivat kayttaa palvelujanne eika vain katse-
lisi nayteikkunoita.

Taman lehden tultua painosta messujen valmistelut
ovat jo paaosin jo tehty. Vain viimeinen silaus puuttuu. Toi-
von hartaasti, ettd olemme kaikki tehneet oikeita asioita,
jotta saisimme vieraamme tutustumaan kaupunkiimme
pintaa syvemmalta, olemaan yota Kouvolassa ja sita kaut-
ta saamaan parhaan kuvan kaupungistamsmme. Maistele-
maan kaupungin makuja ja ihailemaan kaupungin kaunii-
ta kukkaistutuksia, oppimaan tuntemaan kouvolalaista ela-
manmuotoa ja tutustumaan kouvolalaisten yritysten tar-
jontaan.

Kouvolalaiset yrittajajarjestot toivottavat kaikki messu-
vieraat tervetulleiksi viettamaan miellyttava kesainen hetki
meidan kouvolalaisten vieraanal

Markku Mikkola
puheenjohtaja
Kouvolan Yrittajat ry
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Yrittajan Voima on Anjalankosken, Jaalan, Kouvolan,
Kuusankosken ja Valkealan yrittdjien oma lehti.
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Ainelli ja liikkuvalla kuvalla taipaleelle startannut Mad-
mix on nyt kokonaisvaltainen markkinoinnin ja sisallon
tuottaja. Tyokokeilu on tuonut mukaan osaavia tekijoita.

oimakasta myyntia,
kartoittamista, asiak-
kaan kuuntelemista ja
ymmartamista, toimi-
vien ratkaisujen ja po-
sitiivisten kokemusten tuottamis-
ta; kuulostaako tutulta reseptilta.
Ainakin Aki Vakevan korviin, joka
on saanut noilla laakkeilla yrityk-
sensd Madmixin uuteen lentoon
viimeisen parin vuoden aikana.

- Teemme digipainotteista
markkinointia, missa Google ja
Facebook ovat nakyvéssa roolis-
sa. Facebookilla on helppo erot-
tua, kun ymmartaa etta kyseessa
ei ole ilmainen mainosalusta.

Vahvasta digisisallosta huoli-
matta myos perinteiset tyokalut
ovat Madmixilla kaytossa. Video-
tuotannon osuus on 50 prosen-
tin luokkaa, kotisivut, yritysilmeet
sekd muut markkinoinnin tuot-
teet kattavat toisen puolen. Vake-
van mukaan Madmixin kelkka on

kdantynyt nopeasti, ja lahes huo-
maamatta.

- Musiikki- ja aanituotannon va-
raan perustettu yritys on muun-
tunut sujuvasti mainostoimistok-
si, joka tuottaa asiakkaille mark-
kinointia ja sisaltoja. Kiitos tasta
asiakkaillemme, teemme mité he
haluavat ja tarvitsevat.

Erottautumista ja
verkostoitumista
Kaikki ei ole sentdan muuttunut,
silla musiikki on aina lahella Va-
kevaa ja muuta Madmixin vakes,
vaikka sen tuotanto onkin muut-
tanut muotoaan ja sijaintiaan ko-
tistudioihin. Myos toimitilat viita-
kumpulaisen kerrostalon kellaris-
sa ovat pysyneet vuonna 2007 al-
kaneen yritystarinan alusta asti.
Talla hetkella Madmix tyollis-
taa seitseman tekijag, joista mo-
ni on loytanyt paikkansa tyokokei-
lun kautta.

- Tyottomille tyonhakijoille
suunnattu tyokokeilu on ollut
meille hyva vayla hankkia osaa-
via tekijoita. Yli puolet tyokokei-
luharjoitteluista on paatynyt tyo-
paikkaan.

Vakevalle Madmixin kasvu on
merkinnyt tuotantomallien ja or-
ganisoinnin miettimisté ja johta-
juuden opiskelua, enaa kun ei voi
itse tehda kaikkea. Han on muka-
na vuoden kestavassa Suomen
Yrittajien valtakunnallisessa men-
tori-ohjelmassa ja saa sita kautta
kovan luokan sparrausta.

Voimakas kasvu ei Vakevaa pe-
lota, vaan tarkoitus on jatkaa jar-
kevan rohkeasti eteenpain myyn-
tiin ja palveluhenkisyyteen noja-
ten.

- Verkostoituminen, vertaistuki
ja itsensa kehittdminen ovat kai-
ken a ja 0. On hienoa omata yrit-
tajaystavia, joihin voi aina olla yh-
teydessa ja keskustella asioista.
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arikkaat

vuosikymmenet

kasvien keskella

Arja Sarkasella ja Pekka Enqvistilla on pian 40 vuotta vh-
teista yrittajdasarkaa takana. Tietotaito, laadukkaat tuotteet
ja paras palvelu kestavat puutarhakaupan muutoksissa.

ikea tuote oikeaan paik-
kaan, tarvittaessa au-
toon tai kotiin tuotuna,
ja kaupan paélle paras-
ta palvelua hymyn saat-
telemana; sellaista on puutarha-
kauppa Kuusankoskella. On ollut jo
37 vuotta, silla niin kauan ovat Arja
Sarkanen ja Pekka Enqvist pyorit-
tédneet Kuusankosken Viherpistetta
kirkon kupeessa kauppatorilla.

- Tama on Suomen viiden van-
himman samalla paikalla toi-
mivan puutarhakaupan
joukossa, heittaa
Enquvist.

Kauppa tuolla paikal- "

la kdynnistyi nimittain RA

jo 1962 Harviala Taimi-

tarhat -nimella. Enqvist ja
Sarkanen ostivat kaupan

1982 ja laajensivat nopeasti
myymalan pinta-alan 400 neli6-
metristad 1.700:aan. Samalla kausi-
myymalana toimineesta puutarha-
kaupasta tuli ymparivuotinen.

- Meilla on koneita lukuun otta-
matta taysi valikoima ja teemme
my&s viherrakentamista, erikoisuu-
temme ovat vesiaiheet. Pihasuun-
nittelua teemme myymalassa joka
paiva, kun autamme asiakkaitam-
me kasvien valinnassa, avaa Sarka-
nen heidan toimintamalliaan.

Vaikka puutarhatarvikkeita saa
tédna paivana monen alan liikkeist4,
on kaupunkitaajaman keskustassa
toimiva erikoisliike sailyttanyt paik-
kansa. Enqvist kertoo miksi.

- Laadukkaat tuotteet ja vahva
tietotaito, jolle on kayttéa koko
ajan muuttuvassa ja laajentuvas-
sa kentassa. Erittain hyva tiimim-
me palvelee asiakkaita positiivisel-
la otteella.
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Viherpiste on juurtunut kauppatorille, mutta asiakkaille on tarjolla
aina uusia taimia oman pihan laittoon.

Puutarhakulttuurin
aitiopaikalla
Kuusankosken Viherpiste kuuluu
valtakunnalliseen 20 yrityksen Vi-
herrinki-ketjuun, jota kautta laa-
dukkaat taimet tulevat yhteisosto-
na. Kotimaisilla taimistoilla ja pai-
kallisilla tuottaijilla on tarkea rooli
toimittajina.

Yrittajakaksikko on nahnyt lahel-
td puutarha-alan ja piharakentami-
sen monet murrokset ja monipuo-
listumisen.

- On ollut hienoa seurata puu-
tarhakulttuurin muutoksia aitiopai-
kalta. Olemme eldneet rikasta ai-
kaa elamantavaksi muodostunees-
sa kutsumustyossamme, tiivistaa

Sarkanen varikkaiden vuosikym-
menten yhteiset tuntemukset.

Pohjois-Hameesta kotoisin oleva
Sarkanen sai kipinan puutarha-
alaan 4H-kerhosta ja kodin kas-
vimaasta. Tie Kuusankoskelle ka-
vi Norjan, Ansarin ja Harvialan Lap-
peenrannan myymalan kautta. Hel-
sinkildistaustainen Enqvist opiske-
li Kujalan maatalousoppilaitokses-
sa ja tuli litin Lyottilaan lomittajak-
si. Puutarha-alan han on opetellut
kantapaan kautta.

- Pekasta on kehittynyt aikamoi-
nen taituri. Hadn on aina valmis uu-
teen tehtavaan seka omaa luo-
vuutta ja taiteellisuutta, kehuu Sar-
kanen yrittajapartneriaan.

imo ja Pekka Pajarinen,
isd ja poika, ovat urheiluih-
misia ja erityisesti tunnet-
tuja jagkiekkomiehia myos
kansainvalisesti. Niinpa ei
ole ihme, etta heidan yrittajauransa
on lahtoisin urheilusta. Timon vuon-
na 1993 perustama Palkinto-Pajari-
nen jatkaa nyt Pekan komennossa.
Jyvaskyldan opiskelemaan lahte-
nyt Pekka perusti sinne saman alan
yrityksen 1998, sen toiminta lop-
pui viime vuonna. Kouvolaan Pekka

Palkitsevaa tyota
dottamuskaupalla

Palkinnolle on aina paikkansa useassa eri
elamantilanteessa. Palkinto-Pajarinen on
sesonkiluonteisen alan kokenut osaaja.

palasi 2009 vaimonsa Paula ljak-
sen kanssa, myos han toimii nykyi-
sin perheyrityksessa. Aivan kuten
Timokin, joka kay silloin talloin tuu-
railemassa nuorempia.

Lahes 30 vuoden kokemuksel-
la Pajariset osaavat kertoa, miten
palkitseminen on vuosien saatossa
muuttunut.

- Palkinnot ovat muuttuneet pie-
nemmiksi, mutta niitd menee nyt
maarallisesti enemman. Esimer-
kiksi pienet juniorit saavat nykyaan

PALKITSE-
MISELLE

LOYTYY AINA
PAIKKANSA.

Pekka
Pajarinen
jaPaula ljas.

kaikki muistopalkinnon vaikkapa
turnauksesta, mika kannustaa hei-
té osaltaan jatkamaan likunnan
parissa, Pekka Pajarinen kertoo ja
lisaa, ettéa lusikoiden kysynta loppui
viitisen vuotta sitten.

Kasityota
aikataulussa

Kukapa meista ei muistelisi lam-
molla ensimmaisié kilpailuja ja niis-
té saatuja palkintoja, tai tydnanta-
jalta saatua huomionosoitusta. Pal-
kitsemiselle 16ytyy aina paikkansa,
on sitten kyse urheiluseurasta, kun-
nasta, yrityksesta, yhdistyksesta,
puolustusvoimista tai muusta toi-
mijasta.

Mitalit, pokaalit, patsaat, lautaset,
plaketit ja ruusukkeet ovat Palkin-
to-Pajarisen vakiotuotteita, ja paal-
le tulee usein kaiverrus, joita ha-
lutaan yha enemmaéan myds omiin
tuotteisiin. Palkinnot ovat valtaosin
tuontitavaraa, joita kaksi suurta eu-
rooppalaista tukkua toimittaa.

- Tuotteet tulevat meille osi-

na, mité selittda logistiikka- ja rah-
tiseikat, osina palkinnot menevéat
paljon pienempaan tilaan. Se mah-
dollistaa meille myds suuremman
varaston pitdmisen, mika paran-
taa tuotteiden nopeaa saatavuutta,
avaa Pekka Pajarinen tavaravirtaa.

Aikataulut menevat toisinaan tiu-
koiksi, mutta nopea reagoiminen
on yksi yrityksen valteista. Vahvin
menestystekija littyy ljgksen mu-
kaan kuitenkin toimintatapaan.

- Tama on pitkalti luottamus-
kauppaa. Kun toimitat sovitut tuot-
teet sovittuun aikaan, parjaat.

Palkintoalan yrittajia on Suomes-
sa niukasti, tuotteiden kapea alku-
perapohja ja ohuet hintamarginaa-
lit eivat houkuttele. Urheilulajien
kausivaihtelu tekee alasta seson-
kiluonteisen, misséa kevat ja syksy
ovat vilkkainta aikaa. Pekka Pajari-
nen on sykkeessa kuin kotonaan.

- Asiat jarjestyvét aina ja kaikki
valmistuu ajallaan, ei tassa ole syy-
ta stressata. Yrittaja palvelee ja pai-
naa pitkaa paivaa, kun on sen aika.

Yhteistyoryhmasta
tukea hankinta-
ohjelman
toimeenpanoon

KAUPUNGIN hankintapalvelut on perustanut han-
kintojen yhteisty6ryhman, jonka tavoitteena on
edistad yhteistyota ja tukea hankintaohjelman
toimeenpanoa. Tydryhman jaseniksi on kutsut-
tu hankinnoista paattavia ja hankinta-asiamies.
Ryhma kokoontuu kuukausittain. Tarvittaessa ko-
koonpanoa tdydennetaan.

Jo ensimmaisessa kokouksessa saatiin aikaan
konkreettisia toimenpiteitd, kuten tarkempia oh-
jeistuksia tilaajille markkinavuoropuhelujen kayn-
nistamiseksi ja viestinnan parantamiseksi. Vuoro-
puhelut on muistioitu tdhankin asti, mutta jatkos-
sa jokaiseen yrittajalta tulleeseen kysymykseen/
ehdotukseen, esim. tarjouspyynnon kehittami-
seksi, vastataan ennen kuin tarjouspyynto lahtee
portaaliin.

Hankintojen johtamismallin
taytantoonpano alkaa
Hankintaohjelmassa hankintatoiminnan kehitta-
misen yhdeksi tavoitteeksi kirjattu hankintojen
johtamismallin taytantdoonpano alkaa ennen ke-
salomia. Mallin avulla on tarkoitus kehittéda kau-
pungin hankintoja seka koordinoida keskitetysti
hankintojen valmistelua ja hankintaprosessin elin-
kaarta.

Toiminta on aiottu toteuttaa sdannollisesti
kokoontuvana hankintafoorumina, jonka jasenik-
si kutsutaan kaupungin organisaatiosta hankinto-
jen valmisteluun ja paattamiseen vaikuttavia hen-
kiloita. Foorumin tavoitteena on tehostaa hankin-
taohjelmaan kirjattujen tavoitteiden toteutusta.
Hankinta-asiamiehen uutiskirjetta tullaan jatkossa
kayttamaan kaupungin hankinnoista tiedottami-
sen yhtena kanavana. Uutiskirjeen voi tilata han-
kinta-asiamiespalvelun sivuilta https://kinno.fi/
hankinta-asiamiespalvelu.

Markkinavuoropuheluja tulossa
- merkitkaa padivat kalenteriin!

» Markkinavuoropuhelu ruokakuljetuspalve-
luista pe 28.6.2019 klo 9-11 Kinnossa.
Lisatietoja tulevasta hankinnasta saa vs. ruokapal-
velupéallikkd Leena Multalalta, puh. 020 615 7174.
llmoittautumiset https://kinno.fi/article/markkina-
vuoropuhelu-ruokakuljetuspalveluista

« Markkinavuoropuhelu Anjalan koulun raken-
nusurakasta to 15.8.2019 klo 13-15 Kinnossa.
Lisatietoja tulevasta hankinnasta saa rakennutta-
japaallikko Anneli Vartiaiselta puh. 020 615 7117.
llmoittautumiset https://kinno.fi/article/markkina-
vuoropuhelu-rakennusurakasta

Hankinnat hukassa - ota i
kayttoon Mercell Hankintavahti!
Hankintavahtipalvelulla saat sinua kiinnostavat
tarjouspyynnot vaivattomasti sahkopostiisi ja sa-
malla kaytossasi on markkinoiden kattavin han-
kintatietokanta. Mercell Hankintavahti -palvelupa-
ketti yrittajajarjeston jasenille 19,50 €/kk, (norm.
30 €/kk).

Ota kayttoon viikon maksuton kokeilu https://
www.mercell.com/. Lisatietoja palvelusta saat
omalta yrittajajarjestoltasi tai hankinta-asiamie-
helta.

Rentouttavaa kesaa!

Yhteistyoterveisin,
Marita Melkko
Hankinta-asiamies, KTM
Kouvola Innovation Oy,
Vartiotie 4,

45100 Kouvola

Puh. 020 615 5039
marita.melkko@kinno.fi

Kouvola.innovation
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Sari Kalso ja Eija Lehtinen halusivat pois
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konttorihommista ja pyorittavat nyt kahta
M-kauppaa V-alkuisissa kylissa. Heita yhdistada

usko maaseutuun ja yrittamiseen.

uohijarven pitkalla se-

lalla puhaltavaa tuul-

ta vasten on tyolasta

luovia. Omalla taval-

laan sita tekevat myds
jarven rannalla kolmatta vuotta
M-kylakauppaa pyorittavat Sari
Kalso ja Eija Lehtinen. Kun Kes-
ko osti Siwan ja laittoi oven sép-
piin, nakivat he tilaisuutensa koit-
taneen.

- Ikani kylalla asuneena naen,
etta taalla pitaa olla palveluita.
Kehitys ei voi jatkua loputtomiin
nain, ettd maaseutu tyhjenee. Ei
kaikki elama voi keskittya kau-
punkeihin, tuumii Kalso.

Tuota samaa hén haasteli sit-
ten Lehtiselle ja aikansa tuumail-
tuaan he laittoivat yrittajahynt-
tyyt ylleen ja alkoivat kauppiaik-
si. Ovet Vuohijarvelld avautuivat
vuoden 2017 alussa ja jatkoa seu-
rasi tdman vuoden toukokuussa
Vuolenkoskella, minne avautui

niin ikdan M-kylakauppa.

- Uskomme, etta sielléd on yh-
t4 lailla tarvetta kaupan palveluil-
le. Ja kun Vuohijarvella on kesal-
14 vilkasta ja talvella hiljaisempaa,
Vuolenkoski tuo tahan sopivaa
vastapainoa, Lehtinen nakee.

Eika tassa viela kaikki, silla toi-
meliaat &mmakauppiaat, niin
kuin he itsedan tituleeraavat,
ovat perustaneet myos elintar-
vikkeiden verkkokaupan. Sen
kautta lahtee perisuomalaisia
elintarvikkeita, kuten ruisleipaa ja
hernekeittoa, ulkosuomalaisille
useaan Euroopan maahan.

Yilatyksidja
tyollistamisen iloa
Lehtinen ja Kalso ovat ehdotto-
man tyytyvaisia valintaansa lah-
tea yrittajan uralle, vaikka vasy-
mys yrittaa valilla ottaa yliotteen
heista. He tiesivat kauppiaiksi
ryhtyessaan, etté toita saa pais-

kia paljon, mutta kun
tekee itselle, on jak-
samisessakin erilai-
nen tatsi. Ja tekevat-
han he myos toisille.
- Tyollistamme talla
hetkelld kahdeksan kou-
volalaista henkiloa, joista
suurin osa on vakituisessa
tydsuhteessa, korostaa Lehtinen.
Kauppiaskaksikko on aistinut,
ettd ihmiset suuntaavat mieluus-
ti ostoksensa jalleen enemman
pienimpiin yksikdihin. Eika jatku-
va korttirumbakaan veda enaa
entiseen malliin, vaan korttien
vilauttaminen alkaa jo vasyttaa
asiakkaita. Kylakauppa on Kalson
mielestd vastaus ahdistukseen.
- Me palvelemme, annamme
ruokavinkkeja, kuuntelemme ja
kdymme mieltd painavia asioita
yhdessa asiakkaiden kanssa lapi.
Kalso ja Helsingin maalaispita-
jasta kotoisin oleva Lehtinen tu-

TOITA SAA
PAISKIA
PALJON.
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Sari Kalsolla (vas.) ja Eija Lehtisella piisaa yrittdmisen iloa ja intoa
pitaa kauppa kylassa ja kylat elinvoimaisina.

tustuivat toisiinsa Kouvolan K-
raudassa. Molemmilla oli taka-
naan pitka tyoura isoissa yrityk-
sissé ja haave pois konttorihom-
mista eli mielessa. Yllatyksia on

mahtunut matkalle ja uskoa on
koeteltu, mutta he eivéat hevilla
luovuta, yrittajia kun ovat. Ja en-
nustavat jo juhannussaata ja gril-
lituotetilauksia.

Yrityskummin tausta-

tukl kannustaa yrittajad

Kummin mielesta olennaista on yrityksen kokonaistilanne.

limakelainen Marjatta
Hirvi toimittaa ja julkai-
see tyokseen kankaan-
kudontaan erikoistunut-
ta Mallikerta-lehtea. Kan-
kaankudonnan harrastus on Suo-
messa jo vuosikymmenia ollut
vahenemaan pain, kuten Malli-
kerta-lehden tilauskantakin, mut-
ta Marjatta Hirvi ei tahdo luovut-
taa. Siksi han otti yhteytta Kinnon
yritysneuvontaan.

- Leena Gardemeister ehdot-
ti yrityskummia. Koska toimin yk-
sin, eikd ympérillani ole verkosto-
ja, ajattelin yrityskummin sopivan
tilanteeseeni. Pian sainkin soiton
Pertti Eskeliselta ja sovimme ta-
paamisesta. Olin siing vaihees-
sa juuri tekemassa paatoksia yri-
tystoiminnan uudistamisesta. Yri-
tyskummi oli siten mukana alus-
ta alkaen, ja oli ajatuksia selkiyt-
tavéaa keskustella erilaisista mah-
dollisuuksista, littyen esimerkiksi
rahoitukseen ja verkkokauppaan,
kertaa Marjatta Hirvi prosessia.

- Koin sdannollisen yhteyden-
pidon kannustavaksi. Tapaami-
sissa ja puheluissa konkretisoitui-
vat ne askeleet, jotka oli edellis-
kerrasta otettu.

Kokonaistilanne
ratkaisee

- Yrityskummin roolissa tarkeinté
on hahmottaa asiakasyrityksen

Kummitoiminta on missio - pi-
taa olla kiinnostunut yrittami-
sen ja oman paikkakunnan ke-
hittdmisesta. Kummitoiminta
kerryttda mentorointikokemus-
ta ja yrityskummien yhteiset ti-
laisuudet ovat antoisia, sanoo
Pertti Eskelinen.

kokonaistila. Yleensa yrityksella
on meneillaan tai alkamassa jo-
kin projekti, mutta sita ei kummin
kannata jaada tuijottamaan, yri-
tyksen kokonaistilanne ratkaisee,
kertoo Pertti Eskelinen.

- Yleensé tarpeellista on péivit-
taa yrityksen liiketoimintasuunni-
telma ja hakea rahoitusta.

- Pyysin Kinnosta prosessiin
mukaan yritysnevoja Timo Leh-
musmetsan, jonka asiantunte-
mukselle oli kayttoa kaytannon

toteutuksessa. Oli esimerkiksi
hyodyllista olla perilla tukialueis-
ta. Tdma nimenomainen yritys si-
jaitsee alueella, jolla tukirahoituk-
sen saaminen on mahdollista.

Millaisille yrityksille
vrityskummista
voi olla hyotya?
- Yrittaja ndkee usein perinteisen
bisneksen hiipuvan ja siina vai-
heessa omaa toimintamallia oli-
si syyta miettia ja muuttaa niin,
ettd bisnes muuttuisi taas riitta-
van laajaksi. Yrittajat ovat kuiten-
kin lahtokohtaisesti individualis-
teja ja haluavat tehda asiat itse.
Avun pyytdminen ei vélttamatta
tule mieleen.

Pertti Eskelisen mielesta yritys-
kummista voi olla apua erityises-

ti yrityksissé, joissa pohditaan uu-

sia investointeja ja on tarkoitus
kehittaa liketoimintaa. Eskelinen
muistuttaa kuitenkin, etta yrityk-
sen ja yrityskummin pitda muo-
dostaa match.

- Kinno on onnistunut kum-
mien valinnassa hyvin, sanoo Es-
kelinen.

Marjatta Hirvi:

"Toivon, etta yritys nailla uu-

distuksilla jaa elamaan”
“Mallikertaa julkaistaan tule-

vaisuudessa myds diginé ja ai-

on myos perustaa verkkokaupan.

Marjatta Hirvi tyollistda yhden osa-aikaisen kutojan. - Valilla on
kuitenkin itsekin pakko paasta kangaspuiden aareen, silla kutomi-
nen on ihanaa ja mielta rauhoittavaa hommaa.

Asiakkaat haetaan ulkomailta ja
julkaisukielend on myos englanti.
Taman myéta tydni muuttuu. Ta-
han saakka tyd on jakautunut eri-
laisiin jaksoihin. Taitan lehden ko-
tona ja siksi nelja kertaa vuodes-
sa olen istunut tiiviisti tietoko-
neella aamusta iltaan. Ennen leh-
den taittoa otan viimeisia pakolli-
sia kuvia ja kirjoitan ohjeita.

Malleja suunnittelen koko ajan.
Siita ei voi ottaa vapaata, silla
taydellisen tauon jalkeen on vai-
keaa saada ideoista kiinni. Edel-
listen tdiden suunnittelussa ja ku-
donnassa on jo mukana seuraa-
vien toiden ituja.

Suunnittelu on mukavaa ja pal-
kitsevaa luovaa tyota. Mallien ku-
donta on kéynnissé koko ajan, ja
olen mukana ohjaamassa sit4,
jos en itse kudo. Kuvia otan myos
kudonnan eri vaiheista, ja tulevai-
suudessa vield enemman some-
kanaviin. Malleja kuvaan erityi-
sesti kesalla. Kesa on inspiroivaa
ja valoisaa aikaa, jolloin saa otet-
tua hyvia kuvia. Muu aika menee

tilausten kasittelyssa, lahettami-
sessa ja toimistotoissa. Nyt uusi
verkkokauppa on valmistumassa,
minkd myota alan tehda lehdesta
myos verkkoversiota.

Ajattelen, ettd kymmenen vuo-
den kuluttua Mallikerta on saa-
vuttanut pysyvan aseman kan-
kaankutojien lehtena myos ulko-
mailla. Olen silloin itse eldkkeella
ja firma on uusissa kasissé, enka.”

KINNOSSA toimii Kouvolan yri-
tyskummiverkoston aluetoimis-
to. Se koordinoi yrityskummien
toimintaa sekéa on siltana yritta-
jien ja yrityskummien valilla. Kou-
volan seudun yrityskummiver-
kostossa on lahes parikymmenta
asiantuntijaa.

Yhteystiedot: Senior Adviser
Matti Kulla, aluekummi, p. 040
545 0450; matti.kulla@propart fi
Yhteyspaallikkoé Leena Garde-
meister, aluekoordinaattori,

p. 020 615 8191; leena.garde-
meister@kinno.fi
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LAIVA PUNAINEN. KESA ILOINEN.

lloa on monenlaista. Yhdelle se on lasten riemua ja riehag, toiselle
omaa rauhaa. Kolmas ilahtuu ostoksista ja ohjelmasta, neljds nauttii kun
saa istua valmiiseen pdytadn. Kaikkiin ndihin on mainio mahdollisuus
Punaisilla laivoilla. Poimi tasta kesatarppimme!

e
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YKSI PAIVA, KAKSI LAIVAA.
Piknik-pdivdristeilylla voi ihailla Turun
kuvankaunista saaristoa Itdmeren
parhaasta keittiostd nauttien. Maaran-
pd&d on Maarianhamina, misséd Amorella
vaihtuu Viking Graceen.

MUUMILAAKSOSTA LAIVALLE.
Kesdn paras pdiva on sellainen, jol-
loin moikataan ensin Nipsua, Myytda

ja muuta Muumilaakson vaked seka
vietetddn sen pddlle viela koko vuoro-
kausi komealla Viking Gracella!

Kuva: © Moomin Characters™ Theme park
created by Dennis Livson

KOKKA KOHTI ETELAA.
Pdivaristeilyllad Tallinnaan ehtii hyvin
katsastaa upouuden T1 Mall of Tallinn
-ostoskeskuksen, tutustua Telliskiven
alueeseen tai nauttia annoksen kult-
tuuria vaikkapa Kumussa.

SAFARILLE KOLMARDENIIN.
Tassu pystyyn, kuka tahtoo ndhda
leifjonan? Punaiset laivat vievat muka-
vasti Pohjoismaiden suurimpaan eldin-
puistoon, minne voi lauantaisin tehda
myds pdivaretken bussilla.

Kuva: Kolmérden/Rickard Monéus

KOUVOLAN
MATKATOIMISTO

Palvelemme Sinua ma-pe 9-17 + Asemakatu 1, Kouvola
Puh. 05 744 3100 + matkat@kouvolanmatkatoimisto.fi
www.kouvolanmatkatoimisto.fi

Pidatamme oikeuden muutoksiin.

n ."i.‘;;

NOSTALGIAA JA NYKYAIKAA
Tallinna on kiehtova sekoitus uusia tuu-
lia ja kaikuja menneestd. Jaa vaihteek-
si yoksi, niin ehdit tutustua esimerkiksi
legendaarisessa Viru-hotellissa toimi-
vaan KGB-museoon!

b

AHVENANMAATA NAKYVISSA!
Ahvenanmaalla aurinko paistaa aina.
Ja jos sattuisi satamaan, voi narrata
kaloja tai lahted vaikka kylpylaan.
Saariston sylissa viihtyy koko perhe!
Kysy valmiita pakettejamme.

SIELLA ILO SEILAA.
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Mmaata

nteista murske-ja
ousyrittamista

Pitka valimatka on vhdistanyt Leena Vaadrala-Vesan
ja Kalle Vesan elaman Mettikyldaan. Karja

on vaihtunut kallioaineksen myyntiin ja
kuljettamiseen seka pelto- ja metsaviljelyyn.

uka hullu seurustelee

sellaisen poikaystavan

kanssa, joka asuu 230

kilometrin paassa. Nain

tuumi Leena Vaarala
1997, kun suuntasi opiskeluka-
verinsa seurustelukumppanin
30-vuotissynttareille Punkalaitu-
melle. Seudulle, mika tunnetusti
vilisi poikamiehia.

Siita alkoi juhlakalun serkun
Kalle Vesan ja nykyisin Leena
Vaarala-Vesan yhteinen elaman-
taival. Perheeseen on syntynyt
matkan varrella kolme lasta: An-
nika (17), Susanna (14) ja Oskari
(11). Kaksi asuinpaikkaa ja viikon-
lopputapaamiset ovat muuttu-
neet asumiseen Leenan kotitilalle
Jaalan Kimolaan.

Tuon tilan kalliot ovat muodos-
taneet pian 10 vuoden ajan paris-
kunnan yhteisen yrittamisen lah-
teen. Kallen kallioiden katselun
myo6td maanottoluvat myoénnet-
tiin 2009 ja vuotta mydhemmin
lahti ensimmainen kuorma murs-
ketta asiakkaalle.

- Silla tiella olemme nyt tuke-
vasti. Myymme ja kuljetamme
mursketta Kouvola-litti-Heinola
-akselilla eli noin 50 kilometrin
sateelld. Tiekunnat, yksityistalo-
udet ja erikokoiset yritykset ovat
paaasiakasryhmamme, Leena
kuvailee.

Kun toiminta oli jo hyvasséa
vauhdissa, syntyi yrityksen nimi
Mettikylan Murske. Omaa kalus-
toa ovat yksi kuorma-auto ja kak-
si pyorakuormaajaa, murskauk-
sesta vastaa talla hetkella Sepeli-
tekniikka Siilinjarvelta. Murskaus
edellyttaa jareaa ja kallista kalus-
toa, eika sovellu siten pienelle
yritykselle.

Kimolan kanavan
liepeilla

Mettikylan Murske on saanut
jalansijan Kimolan kanavan uu-
distamisessa Kreaten ja Destian
kumppanina. Se on osoitus siita,
ettd pienikin yritys pérjaa ja voi
vakuuttaa osaamisellaan. Pitkaai-
kaisen yhteistydkumppanimme

Marko Tulokkaan yritys Vema-
rak Vuolenkoskelta on myods mu-
kana kanavahankkeessa.

- Laitoimme Markon kanssa
pystyyn verkkosivut, joiden kaut-
ta tarjoamme paikallisia palvelui-
ta Kimolan kanavaan liittyen, ker-
too Kalle yrittajien aktiivisesta ot-
teesta.

Leenan ja Kal-
len tulevaisuus
on nyt vahvasti
kalliossa ja murs-
keessa, raaka-ai-
netta riittaa kyl-
& reilusti. Lehmaét
ovat lahteneet Ki-
molasta ja siat oman
yrittdmisen osalta Punka-
laitumelta, mutta maataloustéi-
ta tarjoavat yha kahden tilan yh-
teiset 85 hehtaaria peltoa ja 135
metsaa.

Omia polkujaan aina kulkenut
Leena on koulutukseltaan maa-
ja metsatieteiden maisteri, koulu-
tettu hieroja, hermoratahieroja ja
nyt myés logistiikan perustutkin-

YRITYS

PIENIKIN
PARJAA.

yhteisen murskebisneksen pariin.

non omaava autonkuljettaja. Kal-
lea konehommat ovat aina kieh-

toneet ja nyt han saa toteuttaa it-
sedan kenttatyossa.

- Leena on yrityksen ylapaa-
johtaja ja vastaa kirjallisista tois-
ta, mina olen sitten alapaajohta-
ja, Kalle letkauttaa.

Vuokramokit
vetavat vakea
ympari vuoden

Sisavessa on ehdoton kriteeri; sau-
na, keittio ja muut mukavuudet
vetoavat. Kun yksi varaa mokin jo
edellisena vuonna, toinen tekee
sen vasta edellisena pdivana.

imi ei aina kerro kaik-

kea. Sonnanjoki ei n&-

et ehké kuulosta hou-

kuttelevalta miljool-

ta, mutta kun istuu lai-
turilla kirkasvetisen joen rannalla,
mielikuva vaihtuu. Siita nauttivat
my&s kaikki mokkivieraat, jotka
majoittuvat Keto-Mokkien vuok-
ramokeissa, joita on joen aéarella
yhteensa 11.

Vanhempiensa jalanjaljissa
vuokraustoimintaa perheensa
kanssa jatkava Riika Keto kertoo,
ettd mokkielama kiinnostaa yha
suomalaisia. Keto-Mokeissa on
yopynyt myos matkailijoita Uu-
desta-Seelannista, Australiasta,
Ranskasta ja monesta muusta
maasta.

- Mokkivuokraus on kasvu-
suunnassa, osa mokeistamme
on vuokrattu ympadrivuotises-

ti samalle vuokraajalle. Uusi asia-
kasryhma ovat mokkeilijat, joi-
den oma mokki sijaitsee kauem-
pana.

Kedon mukaan mokkien varus-

telu- ja hintataso ohjaavat vuok-
ramokin valintaa. Keto-Mokeissa
on kaikissa ympari vuoden asut-
tavissa mokeissa sisdvessa, mi-
ka on tarkein yksittainen kriteeri,
myds oma sauna ja hyvin varus-
teltu keittio kuuluvat vakiovarus-
teisiin. Eri-ikaisia mokkeja yhdis-
taa tunnelmallinen ja viihtyisa si-
sustus.

Tyomaiden, kuten Kimolan ka-

navan ja UMP:n tehdasprojektien,

komennusmiehet ovat Kedolle
tuttuja asiakkaita. Repovedella ja
Tykkimé&essé vierailevat matkai-
lijat I6ytavat niin ikdan tiensa tie-
noolle. Samaa Keto odottaa ke-
san asuntomessuvieraiden suh-

Riika Kedon takana virtaavan puhtaan Sonnanjoen maisemat vetoavat

mokkilaisiin vuodesta toiseen.

teen heista, jotka jaavat Kouvolan
seudulle pidemmaksi aikaa kuin
paivaksi.

Sdd kuuluu
puhelimessa

Tulee vieras sitten mistéa tai mihin
aikaan tahansa, varauskaytan-
noissa on isoja eroja.

- Vakioporukat tietavat mita
haluavat ja varaavat mokin jo
seuraavaksi vuodeksi etukateen.
Loma-aikojen vahvistuminen na-
kyy selvasti piikkina varauksissa.

="a

Jotkut soittavat edellisena tai sa-
mana paivana, onko seuraavaksi
yOksi tilaa. S&a vaikuttaa aika pal-
jon ihmisten mielialaan, hyvalla
séalla puhelin soi tiuhempaan.

Verlaan ja Selanpaahan johta-
van tien varrella sijaitseva tila on
Kedon kotipaikka. Vilkkaan tien
likenne humisee taustalla, mut-
ta mokit ovat pitkalti omassa rau-
hassaan.

- Vaikka mokit ovat tiiviisti l&-
hekkain, ovat ne silti ikdan kuin
omassa kainalossaan metsaisen

o i A T
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tien varrella
ilman nako-
yhteytta naa-
puriin. Sonnan-
joelle nakyma sen sijaan avautuu
kauniisti. Hyva sijainti on yksi ve-
tovoimatekijamme.

Sanoo Keto, joka lahtee viet-
tdmaan omaa lomaa perheensa
kanssa jonnekin muualle. Viehat-
tavassa asuinymparistossa kel-
paisi kylla itsenkin lomailla, mut-
ta silmissa olevat tekemattomat
tyot vievat lomafiiliksen.
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\Vastuul
‘autakauppaa
ISIN

Dalka
Savyin

ISta

Merja Karhu on K-Rauta -yrittadja,
joka pyorittaa kahta rakentamisen
tavarataloa Inkeroisissa ja Tervas-
kankaalla. Halu oman kadenjadljen
nakymiselle nostaa taas paataan.

ehdaanpa terassi, tuu-
mii moni asuja tanakin
kesana ja santaa niilta
jalansijoilta nettiin kat-
somaan You Tube -vi-
deoita aiheesta. K-Rauta -yrittaja
Merja Karhu on nahnyt tdman-
kin murroksen 25 vuoden rauta-

kauppaurallaan ja 16ytaa siité tiet-

tya paluuta vanhaan.

- 20 vuotta sitten jokainen
osasi rakentaa itselleen talon.
Tassa valilla peukalo lipsahti
enemman kohti keskikdmmenta,
mutta nyt halu nahda oman ka-
den jalki on taas kasvussa.

Kasvanut on myos terassilau-
tojen ja tarvikkeiden kirjo, lau-

taa on sen 17 sorttia eri materiaa-

leina, kasittelytapoina, kuvioina
ja leveyksina. Se kertoo omalta
osaltaan siitd, mihin K-rautaketju
nojaa omassa toiminnassaan.

- Kattavassa tuotevalikoimas-
sa loytyy hinta- ja laatuluokka jo-
kaiselle ostajalle. Vastuullisuus ja
luotettavuus ovat meille tarkea
arvo, meidan pitaa pystya seiso-
maan tuotteidemme takana.

Osa vastuullisuutta on asen-
nuspalvelu, jota K-Rauta tarjoaa
yhteistyokumppaneidensa kaut-
ta heille, jotka haluavat valmiit
avaimet kateen -ratkaisun. Mo-

net rakentamista koskevat luvan-
varaisuudet ja sertifikaatit ovat li-

sédnneet ammattilaisen kayton
tarvetta tyosuorituksissa.

Paikallista

sisaltoa

Karhun rautakauppaura kaynnis-
tyi vuonna 1994, kun han rupesi
vetdmaan Inkeroisten myymalaa,
joka oli viela silloin Rautia -ketjus-
sa. Vuotta mydhemmin oli aika
ostaa Kouvolan myymala, mika
tiesi samalla siirtymista K-Raudan
ketjuyrittajaksi.

- Kun tilaisuus tarjoutui, tuntui
luontevalta alkaa yrittajaksi, mi-
téd vanhempanikin olivat. Ennen
kauppavaihetta toimin sisustus-
yrittajana, sisustaminen on lem-
pilapsiani.

Sisustamisesta tykkaava Merja Karhu pyorittaa kahta kouvolalaista
K-Rautaa 25 vuoden kokemuksella.

Inkeroisten myymala kavi lapi
ison uudistuksen viime ja tAman
vuoden aikana. Vanhasta sokke-
loisesta meijerikiinteistosta muo-
vautui helpommin asioitava tila,
missé tuotealueet ovat nakyvasti
ja selkeasti esilla seka kassa-alue
toimiva.

- Vaikka toimimme isossa ket-
jussa, nakyvat paikalliset paino-
tukset myymalodiden tarjonnas-
sa ja tekemisessa, niin myos In-
keroisissa. Pienella paikkakunnal-
la tulee myds helpommin tutuiksi
asiakkaiden kanssa.

Ja kylla paljon tuttuja kasvo-

OSA

VASTUULLI-

SUUTTA ON
ASENNUS-
PALVELU.

ja nakyy
Kouvolas-
sakin, mis-
sa on enem-

man ison rakentamisen tavarata-
lon tuntua. Viikoittain ja tai jopa
paivittain kayvat ammattiraken-
tajat ja yksityiset tiettya projektia,
kuten kylppari- tai keittidremont-
tia, tekevat henkilot hakevat tie-
toa ja tavaraa luottaen K-Raudan
palvelukykyyn.

- Henkiloston ammattitaito ja
osaaminen on palvelumme ki-
vijalka. Meidan puoleemme voi
kaantya asiassa jos toisessa.

Koko kuukausi
Imelkasta messumenoa

Yritykset voivat kayttaa asuntomessukesaa
varten luotua Kouvola-ilmetta hyvakseen ja
pistaa pystyyn kunnon karkelot kaupunkiin.

essukohteena
koko Kouvola,
siind kolme sa-
naa, jotka ku-
vaavat Visit-
Kouvolan luomaa hanket-
ta. Sen tavoitteena on saa-
da asuntomessuille tulevat
vieraat viihtyméaan kaupungis-
sa pitkaan ja kayttamaan kouvo-
lalaisten yritysten tarjoamia palve-

luita. Sormia napsauttamalla se ei kay,
vaan yrittdjilta itseltdan kaivataan aktiivis-
ta otetta ja nakymista.

- Vakea on heiné-elokuussa rutosti liik-
keella, nyt ovat kaikki ideat tarpeen, hul-
lutkin sellaiset. Mallia voi ottaa vaikka
maailmalta, milla tavoin asiakkaita houku-
tellaan ja koukutetaan.

Nain kannustaa yrittajia Matti Vesala,
toteuttava yrittaja itsekin mainostoimis-
to Sepeteuksesta, missa on suunniteltu
hankkeelle oma kouvolalainen ilme.

- Messuilme on vapaasti kaikkien yrit-
tajien kaytettavissa. Sita voi hyodyntaa
sellaisenaan tai yhdistaa yrityksen oman
iilmeen kanssa. Paéasia on saada yhdessa
laajasti nakyvyytta ja tapahtumameinin-
kia kaupunkiin.

Kankaan koulun aidan tayttyminen
banderolleilla, kdvelykatu Manskin valo-
kaapeleita varittavat viirit ja asematun-
nelin somistaminen yhdessa VR:n kans-
sa ovat esimerkkeja siita, miten kaupun-
ki muuntuu messuasuun. lkkunasomis-

teet, asvalttitarrat ja muu
moninainen markkinoin-
timateriaali tdydentavat

kaupunkikuvaa.

- Jokainen yritys to-
teuttaa markkinointipa-
lettinsa omista lahtokoh-

distaan. llme on nyt ole-
massa, Nyt on kaytannon
toimien aika, painokoneet
ovat taysvalmiudessa.

Intohimoja kuoseista

Graafinen suunnittelija Laura Munne ker-

too, etta kouvolalainen messuilme 18h-
tee yhdesta vahvasta messuteemasta eli
sisustamisesta. Sita ilmentavat nelja eri
kuosia neljalla eri Kouvolan kaupungin il-
meen varilla.

- Sininen kuvaa Kymijokea ja vesistdja,
vihred luontoa ja maaseutua, pinkki rata-
arkkitehtuuria ja punaoranssi teollisuutta.
Nama kaikki liittyvat laheisesti Kouvolaan.

Vesalan mukaan messuilme on heréat-
tényt intohimoja kaupungin johtoa myo-
ten, mika kielii suuresta kiinnostuksesta
kuukauden kestavaa messumenoa koh-
taan. Vesala ei panisi pahakseen, vaikka
ajasta muodostuisi omalla positiivisella
tavallaan Kouvolan hullut paivat.

- Kylvdmme tassa samalla siementa
tulevaisuutta varten. Muun muassa Mo-
toGP-kisat ovat koko ajan lahempéna.

Katso lisdd mainosmateriaaleista: mes-
suistavirtaa.fi

OMISTAJANVAIHDOSILTA:

S BISNESPALJU

12.9.2019 KLO 17-20
KOUVOLAN UPSEERIKERHO,
UPSEERITIE 5, KOUVOLA

LISATIETOJA JA
ILMOITTAUTUMINEN:

TERVETULOA!

YHTEISTY3SSA: KOUVOLAN ALUEEN YRITTAJAT, KOUVOLAN KAUPUNKi, KOUVOLA iNNOVATION OY
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