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Agenda

• Mikä on Yrityspörssi ja miten palvelumme toimii?

• Näin luot ilmoituksen Yrityspörssiin

• Vinkit ilmoittamiseen



Yrityspörssi.fi lukuina:

• Jopa 40.000 eri kävijää kuukaudessa

• Yli 1.300 ilmoitusta vuodessa

• Yli 10.000 yhteydenottoa vuodessa

• Kävijämääriltään Suomen suurin kohtaamispaikka verkossa 
yrityksen myyjälle ja ostajalle

• Suomen Yrittäjien perustama ja osin omistama palvelu

• Satoja käyttäjiemme ilmoittamia yrityskauppoja vuosittain

Mikä on Yrityspörssi?



Miten ja missä verkossa voi 
myydä yritystä?

Mieti kenet haluat saada kiinni ja näy siellä! 

Sähköinen markkinapaikka tarjoaa laajan kohderyhmän 
yrityksen ostajia yhdessä paikassa:

• Noin 700 myytävää yritystä tarjolla tänään

• Noin 40.000 silmäparia potentiaalisia ostajaehdokkaita / kk

• Uusia kohteita joka päivä

• Selaaminen ja ilmoituksiin vastaaminen ei maksa mitään

• Ilmoituksiin vastataan yhteydenottolomakkeella ja viesti 
välitetään suoraan ilmoittajalle



Missä tilanteissa hyödyntää markkinapaikkaa?

Henkilöostaja

Toinen pk-yritys

Suurempi yritys Suora lähestyminen

Suora lähestyminen

Massan tavoittaminen

Massan tavoittaminen

Myynti- ja ostoilmoittelu



Pystyykö kuka tahansa tekemään ilmoituksen

• Kyllä! Minimivaade on 
sähköpostiosoite ja 
nettiyhteys

• Palvelussamme on yrittäjien 
omia ilmoituksia ja 
asiantuntijan ilmoituksia



Miten prosessi käytännössä etenee

1. Avaimet käteen –ilmoitus (499 € + alv 24 %): valmis ehdotus, joka 
julkaistaan ja laskutetaan asiakkaan hyväksynnän jälkeen

2. Tee se itse –ilmoitus (319 €-499 € + alv 24 %): verkon kautta itse 
kirjoittamalla ja verkkomaksun kautta



Hyvä myynti-ilmoitus

KIINNOSTUS > LUOTTAMUS

• Otsikointi tiivis, mutta kuvaava. Kerro yrityksesi 

toimialasta ja toiminta-alueesta. 

• Käytä kuvia. Kuvalliset ilmoitukset saavat enemmän 

katsontakertoja. Videot sitäkin enemmän.

• Kerro mikä yrityksessäsi on sellaista, jonka avulla 

ostaja voi tehdä tulevaisuudessa hyvää tulosta? 

• Mikä on toiminta-alueesi? Onko toimintasi sidoksissa 

paikkaan vai voiko sitä pyörittää mistä vain? 

• Mieti millä hakusanoilla potentiaalinen ostaja voisi 

yrityksesi löytää. Käytä niitä ilmoitustekstissäsi. 

• Anna oikeat ja riittävät tiedot. Kerro johdonmukainen 

tarina myytävästä yritystoiminnasta.

• Päätä lähdetkö myymään omalla nimellä vai 

anonyymisti. 

• Yksilöi mitä myyt ja mitä kauppaan sisältyy. 

• Kuvaa yritystoimintasi koko. Kerro ainakin liikevaihdon 

taso tai henkilökunnan määrä. 

• Realistinen hintapyyntö on hyvä olla osana ilmoitusta.

• Kerro minkälaisissa tiloissa toimit. Ovatko ne omat vai 

vuokratut? Onko toimintasi siirrettävissä?



Miksi ostaa juuri sinun yrityksesi?

Ostajaa kiinnostaa lähes aina

• Miksi myydään?

• Mitä kauppaan sisältyy? Osake- vai 
liiketoimintakauppa?

• Ansaintalogiikka?

• Hintapyyntö?

• Alan tulevaisuuden näkymät?

• Yrityksen kehittämismahdollisuudet? 

• Liiketoiminnan siirrettävyys ja ennustettavuus?

• Sopimukset?

• Historiallinen suoriutuminen?

• Myyjän sitoutuneisuus toimintaan yrityskaupan 
jälkeen?

TOIMINTASUUNNITELMA

TULEVAISUUS



MERI VARKOI-ANHAVA

+358 50 434 9303

meri.varkoi@yritysporssi.fi


	Dia 1:  Ostajien ja myyjien kohtaaminen  21.3.2023 Meri Varkoi-Anhava
	Dia 2: Agenda
	Dia 3
	Dia 4: Miten ja missä verkossa voi myydä yritystä?
	Dia 5: Missä tilanteissa hyödyntää markkinapaikkaa?
	Dia 6: Pystyykö kuka tahansa tekemään ilmoituksen 
	Dia 7: Miten prosessi käytännössä etenee 
	Dia 8: Hyvä myynti-ilmoitus
	Dia 9: Miksi ostaa juuri sinun yrityksesi?
	Dia 10

