Nuori Yrittédjyy,
Kyronmazs

Myyntiprosessi kuntoon!

Pohdi kuvan avulla omaa myyntiasi ja sen prosessia.
Oletko valmis tekemaan tdita unelmiesi eteen?

TAVOITEMYYNTI (£) J@ Tulot - kulut

.o)‘_dfo' Mika on tavoite kk-myyntisi, jotta saat palkan maksettua
| itsellesi (ja tyontekijoillesi), YEL, vakuutukset ja kulut?

PROJEKTIEN / ASIAKKUUKSIEN
TAVOITEMAARA PER KK Arjen aikataulutus

S Laske, kuinka monta tuntia asiakastoita sinun tulee tehda
saavuttaaksesi tavoitemyyntisi.

KONTATIT PER PAIVA Myyntikontaktointi

. Sanotaan, etta yhden diilin syntymiseen tarvitsee kontaktoida kymmenen potentiaalista
asiakasta. Kuinka monta kontaktia sinun tulee tehda paivittain, jotta paaset tavoitteisiisi?

BRANDI JA

MARKKINOINTI

Esimerkkeja myynnin esteista: asiakas ei [0yda yritystasi googlettamalla, Googlessa tietosi ja osoitteesi ovat vaarin, nettisivuja ei ole
tai niilld on vanhentunutta tietoa, tarkeat linkit eivat toimi sivuillasi tai materiaaleissasi. Sivuillasi ja kanavissasi et kerro itsestasi,
yriyksestasi tai tarpeeksi selkeasti yrityksesi palveluista ja tuotteista tai miten niita voi ostaa ja milla hinnalla. Et ole tuotteistanut

palveluitasi selkeisiin paketteihin, potentiaalinen asiakas ei hahmota mité olisi sinulta ostamassa. Sdhkopostisi allekirjoituksessa ei ole
yhteystietojasi tai linkkeja nettisivuille/somekanaviin/portfolioosi.




vori YTittéjyy,
Kyronmag

Pohdi, suunnittele ja tayta!

Nyt on aika kirjata ylos konkreettisia tavoitteita, summia ja toimia.

TAVOITEMYYN’TI (€) “’v\" Paljonko haluat nostaa palkkaa nettona? Paljonko tulee laskuttaa
D A4

kuukausittain, etta tulot kattavat kaikki kulut?
e

PROJEKTIEN / ASIAKKUUKSIEN
o o @ Montako asiakasta / projektia sinulla tulee olla kuukausittain?
TAVOITEMAARA PER KK [@

KONTATIT PER PAIVA Montako henkil6a kontaktoitava paivittain, viikottain, kuukausittain?

BRANDI JA

MARKKINOINTI

Nain poistan myynnin esteita:




