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Yritykset kuntoon koulutus

o kasvattaa yrityksensa arvoa, Markus Johansson

« kehittaa lilketoimintaansa ja projektipaallikkd, YrityskaupaKks - myynti-
« varautua tulevaisuuden mahdollisuuksiin olipa yrityksen myynti kuntoa ja ostopolkuja Keski-Suomeen
ajankohtaista nyt tai myohemmin. Keski-Suomen Yrittajat

puh. 045 690 1866
markus.johansson@yrittajat.fi
« Asiantuntijakouluttajien teoriaosioista videotallenteina

« Asiantuntijakouluttajien koulutus- ja tyopajaosioista, 5 krt Kaisa Vuopala
* Analysointi- ja kehittamistehtavista asiakasratkaisupaallikkd, Rastor-instituutti
» Henkil6kohtaisesta sparrauksesta p. 040 196 4811

kaisa.vuopala@rastorinst.fi
Koulutuksesta sinulle kertyy myyntikunto-osaamisen salkku, jota

pystyt hyodyntamaan oman yrityksesi myyntikunnon kehittamisessa
ja yllapitamisessa. Koulutuksessa luot selkeat tyokalut ja reittikartan,
joka ohjaa yrityksesi kehitystoimintaa. Hinta 399 € (alv 0 %).

Tule rakentamaan yrityksesi kuntoon - kohti kannattavampaa
liiketoimintaa tai mahdollista yrityskauppaa!
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Rastor
instituutti YRITYSKAURA

Keskiviikko

8.10.2025

Torstai

18.12.2025

Koulutuksen sisalto

Lahtotason analyysit ja tavoitteet: Strategian paivittaminen kohti myyntia, osa 1

Hyodyt: Opit analysoimaan yrityksen nykytilanteen, laatimaan |aht6tilanne- ja kehittamisanalyyseja
yrityksen myyntikunnon nakokulmasta ja linjaamaan strategiset tavoitteet yritystoiminnalle. Asiantuntija:
Jorma Nordlund

Strategian paivittaminen kohti myyntia, osa 2 « Hallitus- ja omistajatyoskentelyn
paivittaminen kohti myyntia

Hyodyt: Opit paivittamaan strategian kohti myyntia ja rakentamaan toimintamallin hallitus- ja omistaja-
tyoskentelyyn. Asiantuntija: Jorma Nordlund

Resurssianalyysi - onko kaytossa oikeita resursseja? Ovatko resurssit tehokkaassa
kaytossa? e Yrityksen sisaisten toiminta- ja johtamisprosessien kehittaminen

Hyodyt: Opit analysoimaan keskeiset resurssit, laatimaan resurssianalyyseja seka toiminta- ja johtamis-
prosessien kehittamissuunnitelman. Asiantuntija: Jorma Nordlund

Jorma Nordlund

Jormalla on omakohtaista kokemusta
yritysten myynnista. Han on my0s tarjonnut
asiantuntemustaan erilaisissa yritys-
kauppatilanteissa.

ja muiden omistajatavoitteiden maarittaminen omistajavaihdostilanteessa

Hyodyt: Opit yrityksen arvonmaarityksen periaatteet, verottajan ndkemykset ja ohjeet arvonmaarityksessa
ja verotukselliset vaikutukset omistajanvaihdoksissa. Asiantuntija: Paivi Nummi

Operatiivisten kulujen alentaminen « Paaomarakenteen ja taserakenteen muutta-
minen e« Yrityksen taloushallinnon ja dokumentaation kehittaminen

Hyodyt: Opit kulujen seurannan ja kustannusrakenteen merkityksen, kannattavuuteen vaikuttavat tekijat
ja taloushallinnon ja dokumentaation kehittamisen. Asiantuntija: Paivi Nummi

Paivi Nummi

Paivi hoitaa vuosittain monia toimeksi-
antoja, jotka liittyvat yrityksen omistukseen,
myyntiin ja arvonmaaritykseen.
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