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E U . I_ta "Ty6ni omistajanvaihdosasiantuntijana sisal-
Eﬁnggghﬂg;\: 2014—2020 taa yritystoiminnasta luopuvien yrittdjien, yrit-

tajaksi tahtaavien henkildiden seka yritystaan
yritysostolla laajentavien yrittdjien neuvomista
ja opastamista yrityskaupan polulla ja etenkin
sen alkumetreilla. Kaiken tekemiseni tdrkein
tavoite on yritysten ja yrittdjien menestymi-
nen seka hyvinvointi.”

N\ YRITYKSEN MYYNTI

Ota mukaan tapaamiseen ainakin: vA/Yl'ittﬁ j st

e pitka tuloslaskelma ja tase kolmelta
viime tilikaudelta LAPPI

o mikali uutta tilikautta on kulunut yli
5 kuukautta, ota myds uusimmat
kuukausiraportit

Ota mukaan mielellddn myos:

¢ yhtidjarjestys, osakassopimus

. ittajat.fi
o tyosopimukset yr \ ( T\ (
o merkittdvat vuokrasopimukset R I KS E N
. . i puh. 050 5511075
¢ sopimukset asiakkaiden, palvelun

tilaajien ja tavarantoimittajien kanssa Neuvontapalvelu on kaikille alueen yrittgjille MYYN I I
¢ kaikki muut asiakirjat, jotka vaikuttavat vapaa ja maksuton. Sen tarjoaa sinulle

yrityksen toimintaan ja sen jatkajan kaikkien Lapin kuntien ja Lapin Yrittajien
asemaan. rahoittama ov-koordinaattorihanke.
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TAPAAMINEN
ASIANTUNTUAN
KANSSA

Varaa tapaamiseen aikaa noin kaksi tuntia.
Teemme silloin yhdessa hyvan kartoituksen
tilanteesta. Kun tapaamme toimistollani
Rovaniemelld Aittatie 3 osoitteessa, toimis-
tomme edessa, tai takana on maksutonta tilaa
autolle.

Mitd enemman sinulla on aineistoa mukana,
sitd nopeammin paasemme eteenpain.
Tapaamisen tavoitteena on muodostaa kasitys
siitd, mita myydaan, kenelle, millda hinnalla ja
milloin. Pyrimme tekemaan yhdessa
suunnitelman polusta kohti tavoitetta.

Tapaamisen tuloksena sinulla on tehtavdlista.
Kerdamme siihen henkil6ita ja organisaatioita,
joihin sinun kannattaa olla yhteydessa. Listalla
on my0s tapaamisia ja keskusteluita kump-
paneiden, paamiesten, perheen ja jatkajaeh-
dokkaiden kanssa seka erilaisia paatodsten ja
luetteloiden tekemisia.

Kun listan tehtdvat on suoritettu, voimme siirtya
eteenpdin. Pallo on sinulla, joten pida aktii-
visesti yhteytta minuun. Jos tehtdvissailmenee
ongelmia, ala epardi soittaa, kirjoittaa tai tulla
toimistolle kysymaan. Monesti ongelma ratkeaa
josilla, kun siita puhuu.

VALMIINA MYYNTIIN

Yrityksesi myyntia voidaan edistaajulkisesti
tai hiljaisesti.

Usein avuksi tarvitaan yritysvalittdja ja aina oma
kirjanpitajasi jajuristi.

On luonnollisesti parempi mahdollisuus saada
mita tahansa kaupaksi, jos kaytéssa on laaja
verkosto janakyvyys.

Myyntiprosessi edellyttaa sinulta aktiivisuutta ja
myoOnteista suhtautumista tiedon jakamiseen.
Tarvittaessa teen kaikkien ostajaehdokkaiden
kanssa salassapitosopimuksen, joten tiedon
antaminen on turvattua. Kysymyksiin
vastaaminen ja erilaisten raporttien antaminen
ostajille on ainut tie kauppaneuvottelujen
mahdollistamiseen.

Yrityksen myyntiin liittyy useimmiten paljon tun-
netta ja sen vuoksi myyntiaika on yllattavan ras-
kas. Nain etenkin, jos olet yrityksesi perustaja,
tai jos urasi on kestanyt huomattavan pitkaan.
Kannattaa muistaa, etta yhden asian loppumi-
nen tarkoittaa uuden asian ja elamanvaiheen
alkamista. Nakopiirissasi on nyt aika, jolloin voit
tehda muita mieleisiasi asioita.

OSTAJA ON LOYTYNYT

Useimmiten kaydaan lapi monet neuvottelut
monen eriostajaehdokkaan kanssa. Jokaisesta
neuvottelusta opit lisad, joten ne eivat ole kos-
kaan hukkaan heitettya aikaa.

On mahdollista, etta olen mukana myds kaup-
paneuvotteluissa, mutta se ei ole valttamatonta.
Tehtavani on saatella sinut tdhan vaiheeseen
saakka. Etsimme yhdessa sinulle ja yrityksel-
lesi sopivat ja tarpeelliset kumppanit, joiden
kanssa kuljet polun loppuun. Tallaisia ovat kir-
janpitdjasi, pankki, Finnvera, Valittaja ja
yritysjarjestelyihin rutinoitunut juristi.




