Fillarikauppa Cyclilld on
takanaan viisi kasvun vuotta.
Maastopyorailysta tuli
pysyva trendi.

Teksti ja kuva: Pirjo Latva-Mantila

illarikauppa Cycli Oy:n perusti-

vat Tapio Roiha, Hessu Kulmala

ja Tuukka Kuosmanen vuonna

2015. Kaveruksia yhdisti pyorai-
lyharrastus: kaikki kolme olivat intohimoi-
sia maastopyorailijoita ja ovat sité edel-
leen.

— Voi sanoa, etta tama yritys syntyi rak-
kaudesta lajiin, kuvailee Hessu.

— Meilla oli tunne, etta Seinajoelle olisi
saumaa laittaa erikoispyoraliike ja keskit-
tyéd palvelemaan harrastajia ja aloittelijoita.
Sitten tapahtui sellainen ilmio, etta tarve ja
tarjonta kohtasivat. Seinéjoella oli oikeas-
tikin tarvetta téllaiselle pyoraliikkeelle, Ta-
pio jatkaa.

Viidessa vuodessa on ehtinyt tapahtua
asioita, joista kolmikko ei aluksi ymmar-
tanyt edes haaveilla. Yritys on esimerkiksi
laajentanut toimintaansa Vaasaan: Filla-
rikauppa Cycli Vaasa Oy avasi ovensa ta-
man vuoden helmikuussa. Seuraavaksi on
edessd muutto Louhenkadulta omiin, uu-
siin 900 nelion tiloihin OmaSp Stadionin
viereen.

— Halusimme paéasta lahemmas luontoa,
silla olemme maastopyorailyfirma. Tama
on ollut meidén haave alusta asti — paasta
polkujen viereen lahelle metsaa, yrittajat
kertovat.

VERKKOKAUPPA KASVAA

Verkkokaupan yritys perusti heti alkumet-
reilla. Sen merkitys on korostunut koro-

JYRKI JAASKELAINEN

Seinajoen Yrittdjien pj. 1999-2001

"Aloitin Seinajoen Yrittdjien puheenjohta-
jana Erkki Koskenkorvan jélkeen. Erkin ai-
kana toimin varapuheenjohtajana.

Se oli aikamoista muutoksen ja vahvan

SEINAJOEN YRITTAJIEN OMAT SIVUT

na-aikana, joka on tuonut lajin pariin paljon
my®&s uusia harrastajia.

— Heinakuussa saimme myyntiin malli-
vuoden ensimmaiset pyorat etunenédssa,
ja niita myytiin verkkokaupassa tosi paljon.
Myynnistéa kuitenkin vain noin 10 prosent-
tia tulee verkkokaupasta, silld me ollaan
sydamestamme kivijalkaliike ja haluamme
satsata henkilokohtaiseen palveluun.

— Kun asiakas saa hyvan pyoéran alle ja
viela hyvan mielen seka ohjauksen uuteen
harrastukseen, siita syntyy parhaassa ta-
pauksessa elinikdinen tarina meidan ja
asiakkaan valille. Tarkeaa on se, mita ta-
pahtuu pyoéran ostamisen jalkeen, Tapio
summaa.

Yhteinen tarina jatkuu muun muassa si-
ten, etta Fillarikauppa Cyclin vaki jarjestaa

kehityksen aikaa. Aloimme esimerkiksi
julkaista omaa Seingjoen Yrittajien jasen-
lehted, kun sité ennen jasenille tiedotettiin
asioista A4-paperinipuilla.

Olin my6s mukana ostamassa Rukan
mokkia. Yhdistyksella oli kassassa rahaa ja
toimistohuoneisto entistéd Anttilaa vasta-
paata. Siita saatiin vuokratuloja. Jasenisto
ei hyotynyt vuokratuloista mitenkaan, jo-
ten yhdistys paatti hankkia Rukalta mékin
jasenistolle virkistyskayttoon.

yhteislenkkeja ja elamyksia harrastajille.
Asiakkaille myos vuokrataan maastosah-
kopyoria, joilla voi paastella esimerkiksi
Cyclinja Seinajoen lilkkuntatoimen yhdessa
tekemilla maastopyorareiteilla.

Pyorien kysyntaa lisda myo6s uusi polku-
pyoréetu, joka mahdollistaa tydsuhdepyo-
ran hankkimisen verovapaasti. Tyosuh-
depyorat hankitaan leasing-sopimuksilla,
joihin voi sisaltya varkausvakuutukset, va-
rusteet ja huoltopalvelut.

Roihan mukaan Pohjanmaalla ja Ete-
|a-Pohjanmaallakin tyénantajat jo liisaavat
tydsuhdepyoria.

STRESSIKIN TULLUT TUTUKSI

Fillarikauppa Cycli tyollistaa yhteensa 10
henkiloa Seinéjoella ja Vaasassa. Konser-

Pidin ylla mokin vuokrauslistoja 19 vuot-
ta. Pelkona oli ettd yritykset alkavat hyo-
dyntaa mokkia, mutta oli ilo huomata, etta
sité vuokrasivatkin lapsiperheet. Eli kavi
juuri niin kuin olimme toivoneet. Pikku hil-
jaa mokki sai kayttajia myos muulloin kuin
talviaikaan.

Keskustan kehittamisesta kaytiin kes-
kustelua silloinkin, ja Oktoberfesteista teh-
tiin isompi tapahtuma kuin se oli aiemmin
ollut.
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Hessu Kulmala (vas.) ja
Tapio Roiha odottavat
innolla uuden, taustalla
nakyvan liiketilan valmis-
tumista. Kaupasta on
[yhyt matka maastoon,
jonne suunnitellaan myés
talvipyorailyreittia.
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nin lilkevaihto nousee téna vuonna hieman
yli 2 miljoonaan euroon.

Kova kasvu on tiennyt yrittajakolmikolle
stressid ja sopeutumista.

— On pitanyt oppia, missa kohdassa on
palkattava lisaa tyévoimaa, kun ei ehdi
tehda paivittaisia hommia. Tosi paljon on
tapahtunut kahden vuoden aikana, ja kyl-
lahan tasséa on kaynyt niinkin, etta nalka on
kasvanut syodessa. Koko ajan mennaan
eteenpéin ja paa on taynna ideoita, sum-
maavat Hessu ja Tapsa.

— Mahtavaa, kun meidan omistaja- ja
tyontekijatiimi ovat luovia ja innovatiivisia
tyyppeja. Aina keksitagn uutta, ja kohta
taas ihmetellaén, mihin ollaan itsemme
laitettu, he nauravat.

Se oli hienoa aikaa, my6s henkildkohtai-
sesti. Vaikka olin seingjokinen, olin opiskel-
lut Tampereella ja tydskennellyt Helsingis-
sa yhteensa melkein kymmenen vuotta, ja
kun palasin tanne ja tulin isani yritykseen,
yrittdjayhdistyksesta saadut verkostot tu-
livat tarpeeseen. Tutustuin eri alojen yrit-
tajiin, ja paljon on tullut ystavyys- ja tutta-
vuussuhteita, jotka kantavat edelleen.”
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SEINAJOEN VUOD

Seinajoen Yrittajat jakaa perin-
teisesti kaksi yrittajapalkintoa.
Tana vuonna palkinnot menivat
Kebab-Pizzeria El Cobolle ja
Paivolan Cittarille.

Teksti ja kuva: Pirjo Latva-Mantila

ebab-Pizzeria ElI Cebo on yksi

vanhimmista suomalaisista ke-

bab-ravintoloista. 35  vuotta

sitten perustettu suosittu pika-
ruokapaikka on pitanyt pintansa ja sailyt-
tényt suosionsa ruoka- ja ravintolamaail-
man myllerryksessa.

El Ceboa luotsaa Aulenin perhe, eli ra-
vintolatoiminnasta vastaava Timo Aulen,
hanen vanhempansa Elise ja Olavi Aulen
ja sisko Satu Aulen-Kujala. Paikka on ollut
heidan omistuksessaan 1.12.2000 lahtien,
eli tasan 20 vuotta.

— Aitini tunsi EI Cebon silloisen omista-
jan ja perustajan Jyrki Ahonniskan len-
topallopiireista. Paikka ei ollut julkisessa
myynnissd, mutta Jyrkilla oli muita suun-
nitelmia, ja siita 1ahti kypsymaan ajatus
ravintolan ostamisesta. Olin silloin 22-vuo-
tias, muistelee Timo Aulen.

Kaytannossa ravintolassa tuli vakituinen
tydpaikka vain Timolle, silla han oli ja on
edelleen perheesta ainoa, jolla on ravin-
tola-alan koulutus. Elise hoitaa edelleen
Timon rinnalla yrityksen hallintoa.

Timon kaksi aikuista tytarta ovat hekin
hankkineet tytkokemusta perheyritykses-
sa. 12-vuotias nuorimmainen odottaa viela
omaa vuoroaan.

'PAIVOLAN CITTA

VUODEN
YRITYS

2020

K-Citymarket Pdivala
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ALKUPERAISET RESEPTIT

El Cebon alkuperaisia kebab-resepteja
ei ole muutettu piirunkaan vertaa, mut-
ta tarjonta on laajentunut muun muassa
pizzoihin ja rullakebabeihin. Suosituimpia
annoksia ovat Kebab ranskalaisilla ja Ke-
bab-rulla. Suosion salaisuus I6ytyy Timon
mukaan kebablihasta ja kastikkeista, jotka
valmistetaan omilla, itse kehitetyilla resep-
teilla.

Ravintolassa kay paljon entisia pohja-
laisia, jotka kotiseudulle tullessaan suun-
taavat ensitoikseen tuttuun ravintolaan
kebabille.

- Varma joulun alkamisen merkki on se,
kun eraat tyypit saapuvat Pohjanmaalle
joulunviettoon; suoraan junalta ne tulevat
meille syémaan ja vasta sen jalkeen me-
nevat vanhempiaan katsomaan, kertoo
yrittaja, joka on aina nauttinut asiakkaiden
palvelemisesta.

Timon lisaksi Kebab-Pizzeria ElI Cebo
tyollistéa vakituisesti viisi henkilda. Yritys
ravintolan takana on nimeltaan Elli & Nelli
Oy.

Yrittajapalkinnosta Timo on erittain ilah-
tunut.

— Tuntuu hienolta, etta meita arvoste-
taan. Tallaisen tunnustuksen saaminen
motivoi todella paljon. Tama palkinto kuu-
luu my6s henkildkunnalle, ja heita haluan
kiittaa.

TAKANA HURJA VUOSI

K-Citymarket Paivolan kauppias Olli Peh-
konen omistaa niin ikdan palkinnon henki-
|[6kunnalleen.

e

Olli Pehkonen seka Timo ja Elise Aulen palkittiin Seingjoen Yrittajien
vuosikokouksessa. Palkinnot jakoi kaupunginjohtaja Jaakko Kiiskila.

— Kyllahén tallainen tunnustus vetaa
noyraksi, toteaa Olli ja kiittaa 50 hengen
tyoporukkaansa, joka on tana vuonna jou-
tunut venymaan uskomattomiin ponnis-
tuksiin.

Kulunutta vuotta kauppias tulee tuskin
koskaan unohtamaan. Esimerkiksi maa-
liskuun 12. paivan tapahtumat ovat painu-
neet mieleen kellontarkasti.

— Kun vein lasta aamulla paivakotiin,
yksi isa kysyi minulta, mita oikein mie-
tin. Vastasin miettivani, ettéd milloin alkaa
hamstraus. Sen jalkeen ajoin téihin ja sa-
noin, etta nyt se alkaa ja nyt pitaa tilata ta-
varaa. Siita tuli pitka tyopéiva. Seuraavana
paivana tehtiin kaupan kaikkien aikojen
myyntiennatys.

Kaiken keskella kauppias keksi, etta pai-
kallisten, koronarajoituksista karsineiden
ravintoloiden annoksia voitaisiin myyda
Paivolan Cittarissa. Eika aikaakaan, kun
hyllysséa oli useamman ravintolan tuottei-
ta.

— Kaikki, myds kilpailevat ravintolayritta-
jat auttoivat toisiaan. Siina naki, mita yrit-
tajien vélinen yhteisty6 voi parhaimmillaan
olla.

ALAVUDELTA SEINAJOELLE

Ollin kauppiasura alkoi Alavuden K-Super-
marketissa, jota hédn luotsasi yhdeksan
vuotta ennen kuin siirtyi Seingjoelle vap-
puna 2019.

Asiakkaiden palveleminen on aina ollut
hanelle kaikki kaikessa. Kauppias koettaa-
kin jarjestaa tyonsa niin, ettd ehtii myos
kaupan puolelle asiakkaiden pariin. Asi-

akkaiden toiveita han kuuntelee herkalla
korvalla.

- Kylla se on aina viikon kohokohta, kun
paasee tapaamaan asiakkaita.

Kauppias on hyodyntényt tehokkaasti
sosiaalista mediaa, ja monilla sometempa-
uksillaan kauppa on saanut paljon peuku-
tuksia.

— Jo Alavudella taisimme olla ensimmai-
sid ruokakauppoja, jotka alkoivat kayttaa
sosiaalista mediaa markkinoinnissa. Ha-
luamme olla asiakkaiden tavoitettavissa ja
saatavilla, ja somen kautta se onnistuu.

— Paljon tehdaan myés sellaista, mika ei
nay ulospain: esimerkiksi asiakkaiden ky-
symyksiin vastaillaan ahkerasti.

Olli on paattanyt tehda K-Citymarket
Paivolasta maakunnan parhaan ruoka-
kaupan. Uusia tydtapoja onkin otettu kay-
tantoon, ja kaupan ilme on muuttunut.
Remontti jatkuu taas vuodenvaihteen jal-
keen.

“KYLLA SE ON
AINA VIIKON
KOHOKOHTA, KUN
PAASEE TAPAAMAAN
ASIAKKAITA.”
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KIITOS SEINAJOEN
ASUKKAAT JA
YRITTAJAT!

Vasymykseen asti korona on ollut meidan ela-
maamme pyorittamassa kokonaisen vuoden
ajan. Kuitenkin nain joulun alla toivottavas-
ti pystymme eldmaan myos positiivisuuden
kautta. Joulu on ajankohta, joka monesti au-
tomaattisestikin vie ajatukset iloisempiin ja
perhekeskeisiin ajatuksiin. Otetaan nyt vaikka
muutama ylimaarainen paiva perheen parissa,
kun se koronan takia on jopa suotavaa. Maail-
ma ei katoa muutamassa paivassa mihinkaan.

Kiitos teille kaikille, olemme téassakin asiassa
olleet tahan mennessa valtakunnan kérjessa ja
tartunnat eivat ole paasseet leviamaan. Pide-
taan se loppuun asti. Eletdan normaalia arkea
suurta varovaisuutta noudattaen.

Ossi Viljanen
Puheenjohtaja
Seinajoen Yrittajat Ry
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Laadukkaat kuljetukset
kaikenkokoisille ryhmille,
ldhelle ja kauas!

harmanliikenne@harmanliikenne.fi
06 4848 749
harmanliikenne.fi

MITA YRITTAJALLE KUULUU?

Kuulumiset kysyttiin 24.11.

”Olen viettanyt

huomenna menen

"Hyvaa kuuluu, télla hetkella varsin taas sorvin aareen.

tanaén vapaapaivaa,

&

ETKO OLE VIELA SEINAJOEN

kiireistd. Oikeudenkéynnit siirrettiin
koronan takia kevaalta syksylle, ja
nyt koetetaan purkaa istuntojen

siirtymisesté aiheutunutta sumaa.

Ty6ta on silti riittanyt, mutta asiat
ovat olleet erilaisia ja aika ikavia:
yt-neuvotteluita, irtisanomisia,
lomautuksia ja maksuvaikeuksia.
Positiivista on se, etta korona on

opettanut kayttamaan etayhteyksia.”

Yritetaan pitaa

vahintaan yksi,

mielellaén kaksi

vapaapaivaa viikossa.

Vuosi on ollut koronan

takia todella raskas, maaliskuun

lopussa otettiin oikein syvakyykky, kun
kauppakeskuksissa hiljeni. Paivadkaan ei silti ole
oltu kiinni koronan aikana. Kotiinkuljetus on vahan
auttanut tilannetta.”

"Toéissa olen ja kotiin juuri [Ahdéssé. Ihan hyvaa
kuuluu. Korona ei ole vaikuttanut t6ihin, eli ty6t eivét
ole vahentyneet enka ole sairastunut itsekaan.
Toistakymmenté vuotta olen ollut yrittdjana ja siivonnut
1&hinna kiinteist6ja ja muita tiloja, kotisiivouksiakin
vahan. Téita on aina riittdnyt. Poika on tdssd mukana
myds kokopaivaisena ja tytéar puolipaivéisena.”

"Hiljaistahan tdnne kuuluu. Pari vuotta sitten muutin

OLEMME VAHVA PAIKALLINEN VAIKUTTAJA

kivijalkaliikkeen Pohjasta kotiini Seindjoen keskustaan, ja
\ tassa olen voinut palvella asiakkaita ympéari vuorokauden.

\ Tulostaminen on kuitenkin véhentynyt ja ostot siirtyneet

f verkkokauppoihin. Koronallakin on osuutensa. Nyt, 14

yrittdjavuoden jalkeen mietin, pystynké jatkamaan viela.
Lopettaminenkin tuntuisi haikealle. Aika nayttda.”

YRITTAJIEN JASEN?

NYT ON HYVA AIKA HYPATA MUKAAN.
JA YRITTAJIEN PUOLESTAPUHUJA!

LITY JASENEKSI!
www.yrittajat.fi/liity
KATSO MONIPUOLISET
JASENEDUT NETISTA:

www.seinajoenyrittajat .fi
Jasenena hyodynnat myos alueelliset ja
valtakunnalliset edut!
@ seinajoenyrittajat fi
f facebook.com/seinajoenyrittajat

@seinajoenyrittajat
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