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Yritysten kansainvilistyminen ei
ole rakettitiedetti. Se on haastavaa,
mutta ei mahdotonta. Niin vakuut-
taa Savon Yrittajien toimitusjohta-
ja Paula Aikio-Tallgren. Aluejirjes-
to on nyt viemdssa pohjoissavolai-
sia yrityksid kddesti pitiden Poh-
Jjois-Ruotsin, Puolan ja Ukrainan
markkinoille.

Savon Yrittajat polkaisi vuoden
alussa vauhtiin International Call
-kansainvilistymispalvelun, tutta-
vallisemmin IC:n. Mukana oli touko-
kuussa 33 yritysta. Niiden liikevaih-
to on yhteensa noin 185 miljoonaa
euroa ja ne tyollistavit 900 ihmista.

“Tavoitteena on pyorittai kol-
messa vuodessa myllyn lapi noin 60
yritysta. Kaikki haluavat lisakaup-
paa. Kotimaan markkinat ovat kui-
tenkin rajalliset ja siksi kasvua on
haettava viennista.”

IC TAVOITTELEE mukana oleville yri-
tyksille asiakkaita, sopimuksia, tila-
uksia ja euroja. Pohjois-Ruotsi vali-
koitui kohteeksi siksi, etta siella on
menossa miljardi-investointeja vih-

reddn siirtymaan. Siella rakennetaan
nyt teras- ja vetytehtaita, rautateits,
teitd, muuta infraa, asuntoja, piivi-
koteja seka kouluja.

Puola on mukana Euroopan tir-
kedna kauppa-alueena. Rajamaana
Se on myos yrityksille portti Ukrai-
nan jalleenrakentamismarkkinoille.

"Sodasta huolimatta Ukrainan
talous pyorii. Siell esimerkiksi ra-
kennettiin asuntoja viime vuonna
enemman kuin Suomessa”

Aikio-Tallgren on seurannut kan-

sainvilistyvia yrityksii 1980-luvul-
ta asti. Han on tehnyt julkitilaka-
lusteiden vientikauppaa Keski-Eu-
rooppaan, opiskellut kansainvilis-
ta kauppaa ja istunut muun muas-
sa Lapin kauppakamarin ja Team
Botnian (nykyinen Business Tornio)
hallituksissa. Han muutti viisi vuot-
ta sitten Savoon Torniosta ja toi mu-
kanaan tavan ajatella, ettei raja ole
este kaupankaynnille.

Jokainen IC-yritys madarittis itse
tavoitteensa.

"IC-yritykset ovat erilaisia, suuria
ja pienia. Toisilla on jo vientia, toiset
ovat vasta aloittamassa sitdi. Emme
voi siksi asettaa yrityksille saman-
laisia euro- tai prosenttitavoitteita.”

Vaikka Suomi satsaa hyvin kan-
sainvalistymispalveluihin ja yrityk-
set ovat niissd mukana, jaa moni asia
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hidnen mukaansa ylitasolle, ohuek-
si ylapilveksi.
”Missa on konkretia? IC rakentaa

kontaktit ja verkostot kohdemaihin.
Niin yrityksilld on uudessa maassa
heti tutut kasvot, puhelinnumerot
ja sihkopostiosoitteet.”

Yksi tarkeimmistd Ruotsin kon-
takteista on Norrbottens Handels-
kammare Luulajassa. IC-verkostos-
sa on mukana myos Business Tor-
nio ja Pohjoiskalotin Rajaneuvonta.

Yhteys on auki myos Ukraina Of-
Jiceen, yksityiseen konsulttipalvelu-
yritykseen. Pian tyonsi aloittava,
IC:n kolmas asiantuntija tuo tieto-
taitonsa kansainvilistymisesti Ruot-
siin ja Puolaan.

IC on jarjestanyt muun muassa
yhteyshenkiliden tapaamisia, mis-
td on poikinut asiakaskontakteja ja
osalle jo sopimuksia. Palvelu tarjoaa
myds ulkopuolisten asiantuntijoiden
apua ja koulutuksia.

IC jarjestda tammikuussa IC-yri-
tysten kohdemarkkinamatkan Poh-
jois-Ruotsiin. Vastaava matka on tu-
lossa myohemmin Puolaan. Yrityk-
set maksavat matkansa osittain itse.
Kaikki muu on palvelussa ilmaista.

IC on suunnattu etupaissa ra-
kentamisen, teollisuuden, alihan-
kinnan ja asiantuntijapalveluiden
toimialoille. Kaikille IC-yrityksille

"IC tuuppaa meidit takaisin vientimarkkinoille”

Savolaisen Sepa Oy:n
infratuotteet loysivat
markkinaraon
Ruotsista.

Keitele
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Keiteleliisen Sepa Oy:n viliaikai-
nen toimitusjohtaja Sampsa Palla-
nen on varma, ettei yritys olisi itse
16ytinyt vientikontakteja yhta no-
peasti kuin Savon Yrittdjien Inter-
national Call eli IC-kansainvilisty-

mispalvelussa.

"Ei oltaisi tissa nyt, jos oltaisiin
tehty kaikki itse. IC on antanut meil-
le suoria kontakteja Pohjois-Ruotsin
oikeisiin henkil6ihin ja auttanut Uk-
rainan markkinakartoituksessa. Pal-
velu on mainio malli viennin edis-
tamisessd.”

Muun muassa kattoristikoita,
meluesteiti seki siltamuotteja val-
mistava Sepa on jo saanut jalansijaa
Pohjois-Ruotsin seki Saksan markki-
noille. Se odottaa paljon my6s Puo-
Jasta seki Ukrainan jilleenraken-
tamisesta. Sepan Keiteleen tehdas
on alan suurin Pohjois-Euroopassa.

”Kartoitamme parasta aikaa ty-
tiryhtién tai sivuliikkeen avaamis-
ta Ruotsiin ja Saksaan.”

Toimitusjohtajan lisdksi IC-kou-
Jutuksiin ja tietoiskuihin osallistu-
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pollasen mukaan vientikaupan onnistumisen avain on asiantuntemus.
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verkostot kohde-

. Paula Aikio-Tallgren

Sepa Oy

Tekee: Taloteollisuuden ja infraraken-
tamisen puutuotteita

Perustettu: 1982

Kotipaikka: Keitele

Toimitusjohtaja: Sampsa Pollanen
(valiailainen toimitusjohtaja,
talousjohtaja)

Henkilgstd: Noin 100

Liikevaihto: 21,7 milj. euroa (2023)
Nettotulos: 0,5 milj. euroa (2023)
Omistus: Perustajansa Seppo Ahosen
(k-2014) perilliset

IC rakentaa
kontaktit ja

maihin.”

mietitdan palvelussa karjet ja hio-
taan ne vientikuntoon.

monta kivijalkaa, kansainvilisessa
kaupassa kannattaa keskittya kar-
kituotteisiin ja -osaamiseen.”
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TOIMITUSJOHTAJAN mukaan vien-

toimitusjohtaja, Savon Yritajat

UKRAINAAN. Kuopiolainen
ohjelmistoyritys Fenten Oy Dox
Systems on mukana IC-palvelussa.
Kuvassa yrityksen myyntipaallikko
Tommi Tolvanen (vas.) ja toimitus-
johtaja Mikko Tauriainen seka Savon
Yrittajien Paula Aikio-Tallgren.

vat Sepan vientipaallikko sekd inf-
ratuotteiden myyntijohtaja.

YRITYKSEN tavoitteena on nostaa

vienti neljaan miljoonaan euroon

vuonna 2026. Taméan vuoden tavoi-

te on miljoona euroa. Kokonaisvien-

nin osuus on viela alle viisi prosent-

tia Sepan yli 20 miljoonan euron lii-
. kevaihdosta.

Sepa aloitti toimintansa yhdes-
sd hallissa kattoristikoilla. Nyt hal-
leja on useita ja niissé tuotantotilaa
yhteensa noin 15000 neliota. Kaik-
ki Sepan tuotteet tehdian Keiteleel-
la. Kattoristikot tuovat nyt litkevaih-
toon 60-65 prosenttia ja infra loput.

”Ristikkomarkkinat ovat vakiin-
tuneita Suomessa. Tavoittelemme

siksi voimakasta kasvua infrasta. Si-

nin edellytyksena ei tarvitse olla in-
novatiivinen huipputuote tai palve-
lu, vaan se, ettd myyntikanavat ovat
oikeat ja kaikki toimii luotettavas-
t. Esimerkiksi kuopiolainen kulje-
tusyritys perusti jo viime vuonna
AB:n Pohjois-Ruotsiin. Yritys vastaa
sinne avautuneen terastehtaan kul-
jetuksista. Se on vienyt sinne omaa
kalustoa ja tyontekij6ita ja palkan-
nut jo ruotsalaisiakin téihin.

tdkadn ei tarvita maarainsi enem-
pdi kotimaahan, joten kasvu on
haettava viennista.”

Sepa on kasvanutjoka vuosi, teh-
nyt laajennuksia ja koneinvestoin-
teja. Viimeisen kolmen vuoden in-
vestointien maara oli yli viisi mil-
joonaa euroa. :

Siltamuottijarjestelmat tulivat

tuotantoon 1990-luvulla ja melues-
teet 2014. Sepa on ollut mukana yli
900 siltaprojektissa. Sen tuotantoa
ovat myds Suomen ensimmaiset
puurunkoiset meluaidat Saimaan
kanavan ratasillalla.

”Aloitimme viennin 1990-luvul-
la Saksaan ja Venajalle. Vienti hii-
pui 2000-luvulla. Aloimme panos-
taa uudelleen vientiin viitisen vuot-
ta sitten. Paatuotteina olivat silloin

International Call
MIk3: Yritysten kansainvalistymis-

Tuottaja: Savon Yrittajat, jolla on noin
3000 pohjoissavolaista jasenyritysta
Kohteet: Pohjois-Ruotsi, Puola ja
Ukraina -
Ty6llistaa: Nelja hankehenkila seka
ulkopuolisia aslantuntijoita
Rahoitus: Liki miljoona euroa, kunta-
rahoitus 130000, yksityinen rahoitus
noin 60 000 euroa ja loput
ESR-rahoitusta
Kesto: 2024-2026
Mukana: Toukokuussa 33 yritysta,
mukaan vol viela hakea
Tavoite: Lisata vientia Pohjols-
Savossa ja tehda palvelu pysyvaksi

VIENTIMARKKINAT. “Pohjois-Ruot-
sissa on nyt suuri vaihde paalla.
Ihmettelen, ettei monikaan
suomalaisfirma ole viela hoksannut
menna sinne. Me olemme. Eihan
Kuopiostakaan ole kuin 4,5 tunnin
ajomatka sinne”, sanoo Savon
Yrittajien toimitusjohtaja Paula
Alkio-Tallgren.

niolo kohteessa on tarkeaa. Siksi
”Vaikka firmalla olisi Suomessa  pitda miettid, kannattaisiko avata
sivuliike tai perustaa tytaryritys”

maan positiivisuutta vientikaupan
mahdollisuuksiin.

"Tama on hieno esimerkki. Las-

Aikio-Tallgren kehottaa heratta-

”Jo 1980-luvulla korostettiin, etta

vienti on kauhean vaikeaa. Usein
unchdetaan my®s se, etta toimimme
nyt EU:n sisamarkkinoilla”

Han ei nde IC:sta huolimatta toi-

veunia Pohjois-Savon viennin rajah-
dysmaisesta kasvusta. Pohjoissavo-
laisista yrityksistd 16 prosenttia on
vientiyrityksia. Koko maan keski-
arvo on 21 prosenttia. Maakunnan
tavoite on tuplata vientiyritysten
maara 2030 mennessa.

siltamuotit ja meluesteet. Sitten tuli
korona ja Ukrainan sota. Palasimme
lahtokuoppiin. IC on tuupannut mei-
ta tehokkaasti takaisin vientimark-
kinoille.” .
Rakennusala ylikuumeni vuosi-
na 2021-2022. Alan taantuma kou-
raisi kuitenkin viime vuonna per-
heyrityksen liikevaihdosta 10 mil-
joonaa euroa.
"Julkinen rakentaminen ei sen-
tdan pysihtynyt. Onneksi talonra-
kennuksen rinnalla on toinen tuki-
jalka, infra”
Sepa oppi nousukauden aikana
hyvien tydntekijoiden arvon.
”Tingimme mieluummin muis-
meki ole lJomauttaneet. Varaudum-
me nousuun.”




